
日本国内におけるウイスキー小瓶販売事業の競合分析

主要競合一覧と比較

分析対象: 株式会社トゥールビヨン（以下トゥールビヨン）は、ウイスキーを50mlや100mlの小瓶に詰め替え
てBtoC販売する事業を展開しています。本項では、同様のビジネスモデルを持つ国内の主要競合10社以上を
リストアップし、価格帯・商品ラインナップ（レアボトル/新商品/定番比率）・広告戦略（Webサイト・動
画・SNS集客など）・差別化ポイントといった観点で比較します。それぞれの企業について詳細を把握する
ことで、トゥールビヨンの差別化要素を明確化し、Web集客改善策や新規参入の可否検討に役立てます。

以下の表に主要競合の特徴をまとめます。

競合企業（サービ
ス名）

価格帯の目安
商品ラインナップ
の特徴

広告・集客戦略
（Web/SNS等）

差別化ポイン
ト・特徴

HITOKUTI
WHISKY（ひとく
ちウイスキー）
（通販専門）

30ml/100ml単
位。「ひとくち
500円以下」の
お手頃銘柄から
高級樽出しウイ
スキーまで幅広
い 。レア銘
柄は1杯数千円
規模。

100種類以上の洋
酒を揃え、熟成年
数の長いスコッチ
や世界のウイス
キーまで幅広く提
供 。初心者向
け低価格帯～愛好
家向け希少酒まで
網羅。

元バーテンダー店
長の知見を活か
し、商品ページに
詳細なテイスティ
ング説明を掲載
（クラウドソーシ
ングで多様な視点
のコメントも収
集） 。X（旧
Twitter）を中心に
積極発信し、フォ
ロワーとの交流で
ファン育成 。

「ネット上のウ
イスキーバー」
がコンセプト

。700mlフル
ボトルを小分け
にする“有料の試
飲屋さん”発想

。オリジナ
ル商品を持たな
い弱みを逆手
に、既存銘柄の
魅力紹介と接客
的なSNS対応で
差別化 。

WHISKY LIFE（リ
カーマウンテン運
営）

50ml小瓶単位。
シングルモルト
の定番は50mlあ
たり数百～数千
円。6本セット
商品例：
50ml×6本で5
千～1.2万円程
度 （内
容による）。

リカーマウンテン
の大型通販サイ
ト。世界5大ウイ
スキー含め500種
以上を網羅し、人
気銘柄から希少ボ
トルまで幅広い

。飲み比べ
セットや福袋企画
も豊富。

自社ECサイトでの
集客力（検索流
入）が強み。公式
SNSも運用し、毎
週金曜恒例の量り
売りセットなど限
定企画を告知

。創業10周年
記念キャンペーン
等で話題醸成

。動画よりも
メールマガジンや
既存顧客会員への
訴求が中心。

酒販チェーンの
スケールメリッ
トを活かし品揃
え業界最大級。
抽選販売や周年
記念セットなど
企画力にも優れ
る 。信頼
性・在庫量で小
規模競合との差
別化。レア銘柄
も公式ルートで
確保し、安定供
給できる強み

。
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https://chatgpt.com/?utm_src=deep-research-pdf
https://chatgpt.com/?utm_src=deep-research-pdf
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://hitokutiwhisky.com/#:~:text=%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1500%E5%86%86%E4%BB%A5%E4%B8%8B%E3%81%AE%E6%8E%98%E3%82%8A%E5%87%BA%E3%81%97%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AF%E5%B0%8F%E7%93%B6%E8%A9%B0%E6%9B%BF%E9%80%9A%E8%B2%A9%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E5%B0%8F%E7%93%B6%E3%81%AB%E8%A9%B0%E3%82%81%E6%9B%BF%E3%81%88%E3%81%9F%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E3%83%8D%E3%83%83%E3%83%88%E3%81%8B%E3%82%89%E5%B0%91%E9%87%8F%E3%81%A7%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%8230ml%E3%80%81100ml%E3%81%AE%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AB%E3%81%8C%E3%81%82%E3%82%8A%E3%80%81%E3%81%8D%E3%81%A1%E3%82%93%E3%81%A8%E6%B4%97%E6%B5%84%E3%81%97%E3%81%9F%E3%82%82%E3%81%AE%E3%82%92%E4%BD%BF%E3%81%84%20%E3%83%91%E3%83%A9%E3%83%95%E3%82%A3%E3%83%AB%E3%83%A0%E3%81%A7%E5%AF%86%E9%96%89%E3%81%97%E3%81%A6%E5%B1%8A%E3%81%91%E3%81%A6%E3%81%8F%E3%82%8C%E3%82%8B%20%E3%81%AE%E3%81%A7%E5%AE%89%E5%BF%83%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%82%84SNS%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%81%97%E3%81%9F%E3%82%8A%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%97%E3%81%9F%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E2%80%95%E2%80%95%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%82%84SNS%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%81%97%E3%81%9F%E6%96%B9%E3%81%AF%E3%80%81%E5%85%A8%E5%93%A1%E3%81%8C%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%84%E3%80%81%E3%81%A8%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%82%B3%E3%83%B3%E3%82%BB%E3%83%97%E3%83%88%E3%81%AF%20%E3%83%8D%E3%83%83%E3%83%88%E4%B8%8A%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%83%90%E3%83%BC%20%E3%81%A7%E3%81%82%E3%82%8A%E3%80%81%E5%AE%B6%E3%81%AE%E4%B8%AD%E3%81%A7%E3%83%AA%E3%83%A9%E3%83%83%E3%82%AF%E3%82%B9%E3%81%97%E3%81%AA%E3%81%8C%E3%82%89%E6%B0%97%E3%81%AB%E3%81%AA%E3%82%8B%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E9%A3%B2%E3%82%80%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%E7%86%9F%E6%88%90%E3%82%B9%E3%82%B3%E3%83%83%E3%83%81%E3%81%AA%E3%81%A9%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%86%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AE%E3%83%90%E3%83%AA%E3%82%A8%E3%83%BC%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%B3%E3%81%8C%E8%B1%8A%E3%81%8B%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%82%8B%E3%80%8C%E6%9C%89%E6%96%99%E3%81%AE%E8%A9%A6%E9%A3%B2%E5%B1%8B%E3%81%95%E3%82%93%E3%80%8D%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E3%82%B3%E3%83%B3%E3%82%BB%E3%83%97%E3%83%88%20%E3%81%A7%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%82%92%E9%81%8B%E5%96%B6%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E2%80%95%E2%80%95%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AB%E3%81%A4%E3%81%84%E3%81%A6%E6%95%99%E3%81%88%E3%81%A6%E4%B8%8B%E3%81%95%E3%81%84%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%81%AA%E3%81%A9%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%82%92%E3%81%97%E3%81%9F%E7%90%86%E7%94%B1%E3%81%AF%E3%80%81%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E3%81%A8%E3%81%A6%E3%82%82%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%8C%E3%82%AA%E3%82%B9%E3%82%B9%E3%83%A1%E3%81%99%E3%82%8B%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%8C%E7%BE%8E%E5%91%B3%E3%81%97%E3%81%84%E3%82%82%E3%81%AE%E3%81%8B%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E3%81%A8%E3%80%81%E5%BF%85%E3%81%9A%E3%81%97%E3%82%82%E3%81%9D%E3%81%86%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%84%E3%81%8B%E3%82%89%20%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%20%E3%81%A0%E3%81%8B%E3%82%89%E3%81%93%E3%81%9D%E3%80%81%E7%A7%81%E3%82%84%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%8C%E6%9B%B8%E3%81%84%E3%81%9F%E8%AA%AC%E6%98%8E%E3%81%A0%E3%81%91%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%8F%E3%80%81%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%81%AE%E5%8A%9B%E3%82%92%E5%80%9F%E3%82%8A%E3%81%9F%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E6%84%8F%E5%9B%B3%E3%81%8C%E3%81%82%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl#:~:text=match%20at%20L623%20%E4%BA%BA%E6%B0%97%E3%82%B7%E3%83%B3%E3%82%B0%E3%83%AB%E3%83%A2%E3%83%AB%E3%83%88%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E7%AC%AC4%E5%BC%BE%2050ml%C3%976%E6%9C%AC,WHISKY%20FLIGHT%20%E9%8A%80%E5%BA%A7777%20%E8%99%8ES%20%E3%80%96%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A2%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E5%90%8C%E6%99%82%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%A750ml1%E6%9C%AC%E3%83%97%E3%83%AC%E3%82%BC%E3%83%B3%E3%83%88%E3%80%97
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl#:~:text=match%20at%20L674%20%E3%82%A2%E3%83%BC%E3%83%89%E3%83%99%E3%83%83%E3%82%B0%20%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88,%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%83%95%E3%83%A9%E3%82%A4%E3%83%88%20WHISKY%20FLIGHT%20%E9%8A%80%E5%BA%A7777%20%E8%99%8ES%E3%80%96%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A2%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E5%90%8C%E6%99%82%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%A750ml1%E6%9C%AC%E3%83%97%E3%83%AC%E3%82%BC%E3%83%B3%E3%83%88%E3%80%97
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://x.com/whiskylife_rkt#:~:text=%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%83%A9%E3%82%A4%E3%83%95%E5%85%AC%E5%BC%8F%20,%EF%BC%BC%E9%87%91%E6%9B%9C%E6%81%92%E4%BE%8B%EF%BC%81%EF%BC%8F%20%E5%BD%93%E5%BA%97%E4%BA%BA%E6%B0%97%E4%BC%81%E7%94%BB%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E4%BB%8A%E9%80%B1%E3%81%AF%E5%B1%B1%E5%B4%8E%2F%E7%99%BD%E5%B7%9E%2F%E9%9F%BF%E3%81%AE2025%E5%85%A5%E3%82%8A%E3%81%AE%E7%88%B6%E3%81%AE%E6%97%A5%E9%99%90%E5%AE%9A%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E3%81%8C%E4%BA%88%E7%B4%84%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%A7%E7%99%BB%E5%A0%B4%E2%80%BC%EF%B8%8F
https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348#:~:text=%E3%83%AA%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%83%9E%E3%82%A6%E3%83%B3%E3%83%86%E3%83%B3%20,%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E9%A3%B2%E3%81%BF%E6%AF%94%E3%81%B9%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%2050ml%C3%9712%E6%9C%AC%20%E9%99%90%E5%AE%9A%E6%95%B013%E5%80%8B
https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348#:~:text=%E3%83%AA%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%83%9E%E3%82%A6%E3%83%B3%E3%83%86%E3%83%B3%20,%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E9%A3%B2%E3%81%BF%E6%AF%94%E3%81%B9%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%2050ml%C3%9712%E6%9C%AC%20%E9%99%90%E5%AE%9A%E6%95%B013%E5%80%8B
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=


競合企業（サービ
ス名）

価格帯の目安
商品ラインナップ
の特徴

広告・集客戦略
（Web/SNS等）

差別化ポイン
ト・特徴

B.BREEZE（ビー
ブリーズ）

1ショット30ml
単位。スコッチ
の定番なら数百
円～、珍しいイ
ンド・台湾産な
どは希少性に応
じ割高。セット
商品（地域別、
特級品セット
等）も多数展
開。

洋酒量り売り専門
店として、スコッ
チ、アイリッ
シュ、バーボンの
みならずインド、
台湾、スウェーデ
ンなど世界各国の
ウイスキーも扱う

。定番の他、
日本未流通品やボ
トラーズ物も含む
多彩なラインナッ
プ。

BASEを利用した自
社通販サイトを運
営。店主（芝岡
氏）がXで蒸留所
訪問記や新入荷を
発信し、顧客との
距離が近い 。
年間通じて量り売
り継続宣言などコ
ミュニティ感を醸
成 。派手な広
告よりSNSと口コ
ミ重視。

独立系の洋酒専
門店ならではの
フットワークと
選球眼。大手が
扱わないユニー
クな銘柄を提供
し、「世界を旅
するように飲み
比べ」が可能な
点で差別化

。店主自身
が愛好家コミュ
ニティに溶け込
み、信頼を獲
得。

M’s Tasting
Room（実店舗＋
通販
「saketry」）

量り売りは基本
30ml～。超高価
格帯ボトルが豊
富なため、一杯
あたり数千～1
万円超も（例：
高額ボトルのテ
イスティング費
用）。一方、一
般的なシングル
モルトなら1杯
数百～数千円。

東京板橋の量り売
り店。希少で高価
格なウイスキーが
中心で、普段手が
出ないレアボトル
のテイスティング
に最適 。実店
舗で試飲しつつ購
入検討が可能。公
式通販
「saketry」では
テイスティング用
小瓶とフルボトル
販売を両方展開

。

実店舗では専門ス
タッフが対面で薦
める接客型。オン
ラインでは自社サ
イト上で会員登録
促進（登録で割
引）やSNSログイ
ン対応 。
Facebook・X・
Instagramも連携
し、高級酒に関心
ある層にリーチ。
YouTube等動画は
限定的。

バー併設ショッ
プとしてその場
で試飲→小瓶購
入→気に入れば
ボトル購入とい
う「試してから
買う」体験を提
供 。老舗酒
販店（1971年創
業）の信頼感と
希少酒ライン
ナップで差別
化。自社蒸留所
商品（Gaiaflow
等）も扱い、独
自ルート確保。

Whisky Shop Sip
（大阪なんば）

50ml～量り売
り。バー併設の
ため、グラス1
杯として提供さ
れる価格設定
（バーのショッ
ト料金相当：定
番で数百円～、
稀少酒は別途設
定）。持ち帰り
50mlボトルにも
銘柄ラベルを貼
付 。

心斎橋のバー
「Sip」に併設さ
れたショップ。
300種類以上のウ
イスキーを常備す
る豊富な品揃え

。山崎・白州
といったジャパ
ニーズの定番か
ら、アイラ系ピー
ト酒、バーボンま
で幅広く揃う。空
き瓶持参での量り
売りリフィル対応
も可能 。

Instagramで店内
や新入荷ボトルの
写真を発信 。
バー利用客への対
面案内や、ウイス
キーイベントでの
ネットワーク集客
が中心。Webサイ
トでは店舗情報掲
載程度で、本格EC
機能はなし（来店
訴求型）。

バー×小売のハ
イブリッド業
態。他の通販主
体の競合と異な
り、その場で試
飲してから50ml
購入できるため
ミスマッチが少
ない。瓶への銘
柄ラベル貼付
サービスや空瓶
再利用奨励な
ど、きめ細かな
サービスで差別
化 。
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https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%82%88%E3%81%84%E3%81%A1%E6%AD%B3%E3%81%AB%E3%81%AA%E3%82%8A%E3%80%81%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%95%E3%82%89%E3%81%AB%E4%BD%99%E5%B8%82%E3%82%92%E6%84%9B%E3%81%99%E3%82%8B%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%80%81%E3%81%93%E3%82%8C%E3%81%8B%E3%82%89%E3%82%82%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%A8%E5%85%B1%E3%81%AB%E3%80%81%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E6%B1%BA%E6%84%8F%E3%82%92%E6%96%B0%E3%81%9F%E3%81%AB%E3%81%97%E3%81%A64%E5%B9%B4%E7%9B%AE%E3%81%AE%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E3%82%82%E9%A0%91%E5%BC%B5%E3%81%A3%E3%81%A6%E8%A1%8C%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%81%E3%82%88%E3%82%8D%E3%81%97%E3%81%8F%E3%81%8A%E9%A1%98%E3%81%84%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%20pic.twitter.com%2FYznZR2rTSD%20,BREEZE%E3%81%AE%E8%8A%9D%E5%B2%A1%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%20%28%40_b_breeze_%29%20April%2016%2C%202023
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%82%88%E3%81%84%E3%81%A1%E6%AD%B3%E3%81%AB%E3%81%AA%E3%82%8A%E3%80%81%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%95%E3%82%89%E3%81%AB%E4%BD%99%E5%B8%82%E3%82%92%E6%84%9B%E3%81%99%E3%82%8B%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%80%81%E3%81%93%E3%82%8C%E3%81%8B%E3%82%89%E3%82%82%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%A8%E5%85%B1%E3%81%AB%E3%80%81%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E6%B1%BA%E6%84%8F%E3%82%92%E6%96%B0%E3%81%9F%E3%81%AB%E3%81%97%E3%81%A64%E5%B9%B4%E7%9B%AE%E3%81%AE%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E3%82%82%E9%A0%91%E5%BC%B5%E3%81%A3%E3%81%A6%E8%A1%8C%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%81%E3%82%88%E3%82%8D%E3%81%97%E3%81%8F%E3%81%8A%E9%A1%98%E3%81%84%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%20pic.twitter.com%2FYznZR2rTSD%20,BREEZE%E3%81%AE%E8%8A%9D%E5%B2%A1%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%20%28%40_b_breeze_%29%20April%2016%2C%202023
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fwhisky,1F
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E4%BD%8F%E6%89%80%EF%BC%9A%E3%80%92173
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%81%93%E3%81%A1%E3%82%89%E3%81%AF%E6%9D%B1%E4%BA%AC%E9%83%BD%E3%83%BB%E6%9D%BF%E6%A9%8B%E5%8C%BA%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AE%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E5%B8%8C%E5%B0%91%E3%81%AA%E9%AB%98%E4%BE%A1%E6%A0%BC%E5%B8%AF%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%81%AE%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%84%E3%81%8C%E5%A4%9A%E3%81%8F%E3%80%81%E3%83%AC%E3%82%A2%E3%81%AA%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E8%A9%A6%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%BF%E3%81%9F%E3%81%84%E6%96%B9%E3%81%AB%E3%81%B4%E3%81%A3%E3%81%9F%E3%82%8A%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://www.saketry.com/#:~:text=Image%3A%20facebook%20%20202Image%3A%20twitter
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%81%93%E3%81%A1%E3%82%89%E3%81%AF%E6%9D%B1%E4%BA%AC%E9%83%BD%E3%83%BB%E6%9D%BF%E6%A9%8B%E5%8C%BA%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AE%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E5%B8%8C%E5%B0%91%E3%81%AA%E9%AB%98%E4%BE%A1%E6%A0%BC%E5%B8%AF%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%81%AE%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%84%E3%81%8C%E5%A4%9A%E3%81%8F%E3%80%81%E3%83%AC%E3%82%A2%E3%81%AA%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E8%A9%A6%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%BF%E3%81%9F%E3%81%84%E6%96%B9%E3%81%AB%E3%81%B4%E3%81%A3%E3%81%9F%E3%82%8A%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fbar,%E3%82%B8%E3%83%BB%E3%82%A2%E3%83%88%E3%83%AA%E3%82%A6%E3%83%A01F
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=Whisky%20Shop%20Sip%E3%81%AF%E5%A4%A7%E9%98%AA%E5%BA%9C%E3%81%AA%E3%82%93%E3%81%B0%E3%81%AE%E4%BB%98%E8%BF%91%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E5%BA%97%E8%88%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E3%83%90%E3%83%BC%E3%81%A8%E4%BD%B5%E8%A8%AD%E3%81%95%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%83%E3%83%97%E3%81%A7%E3%80%81%E5%90%88%E8%A8%88%20300%E7%A8%AE%E9%A1%9E%E4%BB%A5%E4%B8%8A%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%82%92%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%A3%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E4%BD%8F%E6%89%80%EF%BC%9A%E3%80%92542
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=Whisky%20Shop%20Sip%E3%81%AF%E5%A4%A7%E9%98%AA%E5%BA%9C%E3%81%AA%E3%82%93%E3%81%B0%E3%81%AE%E4%BB%98%E8%BF%91%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E5%BA%97%E8%88%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E3%83%90%E3%83%BC%E3%81%A8%E4%BD%B5%E8%A8%AD%E3%81%95%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%83%E3%83%97%E3%81%A7%E3%80%81%E5%90%88%E8%A8%88%20300%E7%A8%AE%E9%A1%9E%E4%BB%A5%E4%B8%8A%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%82%92%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%A3%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=,Whisky_Shop_Sip%28%40whisky_shop_sip%29%E3%81%8C%E3%82%B7%E3%82%A7%E3%82%A2%E3%81%97%E3%81%9F%E6%8A%95%E7%A8%BF
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=Whisky%20Shop%20Sip%E3%81%AF%E5%A4%A7%E9%98%AA%E5%BA%9C%E3%81%AA%E3%82%93%E3%81%B0%E3%81%AE%E4%BB%98%E8%BF%91%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E5%BA%97%E8%88%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E3%83%90%E3%83%BC%E3%81%A8%E4%BD%B5%E8%A8%AD%E3%81%95%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%83%E3%83%97%E3%81%A7%E3%80%81%E5%90%88%E8%A8%88%20300%E7%A8%AE%E9%A1%9E%E4%BB%A5%E4%B8%8A%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%82%92%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%A3%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82


競合企業（サービ
ス名）

価格帯の目安
商品ラインナップ
の特徴

広告・集客戦略
（Web/SNS等）

差別化ポイン
ト・特徴

北海道 根本商店
（札幌市）

50ml量り売りが
中心。地元厚岸
ウイスキーの限
定ボトル等は
50ml=1,700円
（税込）の実績

。人気ジャ
パニーズやス
コッチの標準品
は1杯1,000円前
後から。

札幌南区の日本
酒・ウイスキー専
門店。ジャパニー
ズ（余市・厚岸な
ど地元銘柄）に強
く、抽選販売で限
定ウイスキーを提
供することも

。日本酒の量
り売り等も実施し
ており、幅広い酒
類を扱う中でウイ
スキーも充実。EC
サイトで全国発送
にも対応 。

地域密着の実店舗
と並行し、公式X
（Twitter）で新入
荷や量り売り開始
情報を即時発信

。限定ボトル
は入荷→Twitter告
知→即完売も多
く、SNSフォロ
ワーとの信頼関係
が強い。全国発送
できるため、SNS
経由で全国の愛好
家を顧客化。

地方酒販店の強
みとして、余
市・厚岸など北
海道産ウイス
キーの入手ルー
トを持つ 。
希少なジャパ
ニーズを一本丸
ごと売る代わり
に小瓶で多数に
行き渡らせる戦
略で評価 。
酒全般に強く、
日本酒客層など
横断的な集客も
差別化要因。

川端WHISKY（博
多 中洲川端）

店内の熟成樽か
ら量り売りする
ウイスキーを提
供。容量や銘柄
により価格設定
（六甲山蒸溜所
の原酒など比較
的手頃なものか
ら、高級酒は
バー提供価
格）。

福岡・中洲のウイ
スキー専門店。店
内にウイスキー樽
を設置し「店内熟
成」したウイス
キーを量り売り提
供 。運営会社
は六甲山蒸溜所も
手掛けており、六
甲山蒸溜所のウイ
スキーを小瓶購入
可能 。他にも
スコッチやバーボ
ンの定番銘柄も取
り扱い。

地元の飲食客や観
光客向けに
Instagramやグル
メサイトで情報発
信。六甲山蒸溜所
のファン層にも
リーチし、自社蒸
溜所SNSで当店を
紹介するなどクロ
スプロモーショ
ン。地元メディア
で取り上げられ話
題になったこと
も。

店内樽熟成とい
うユニークな体
験を売りに、
「直に樽から量
る」楽しさを提
供。自社蒸溜所
の商品提供によ
り他店では得ら
れない体験価値
を創出。バー激
戦区の中洲で専
門店として存在
感を放ち、観光
コンテンツ的な
差別化を実現。

こみや酒店（埼玉
川口市）

30mlと100ml小
瓶で販売。高額
なジャパニーズ
ウイスキーは
30mlで数千円～
1万円程度
（例：ボトル1
本を30ml×23
本に小分け）

。定番ス
コッチなどは
100mlで数千円
以下の商品も。

1907年創業の老舗
酒販店が小瓶販売
を導入。ジャパ
ニーズの限定酒や
オールドボトルな
ど入手困難酒を豊
富に揃える一方、
定番の洋酒・ワイ
ンも扱う総合酒
販。小瓶棚には話
題の新興蒸溜所ウ
イスキーも並ぶ

。

オンラインストア
を自社運営（毎日
新商品更新）

。Instagramで
新入荷情報発信、
Xでは限定商品の
小瓶販売開始を告
知 。Noteで小
瓶販売の理念を発
信するなど 、
コンテンツマーケ
ティングにも着
手。地元密着のリ
アル客とオンライ
ン全国客を両睨
み。

老舗の信用と対
面接客ノウハウ
を背景に、伝統
×革新を実践。
希少ジャパニー
ズを一人占めで
なく23人に届け
るという理念を
明確化 し、
顧客の支持を獲
得。一般消費者
だけでなく業務
店にもサンプル
提供し酒販店と
しての新たな価
値を創出 。
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https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fnemoto
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=,%E3%81%8A%E5%BE%85%E3%81%A1%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%8A%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%9C%EF%BC%81%20pic.twitter.com%2FTQhCnePtiY
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E6%9C%AD%E5%B9%8C%E5%B8%82%E5%8D%97%E5%8C%BA%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E9%85%92%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%80%81%E6%97%A5%E6%9C%AC%E9%85%92%E3%82%84%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AE%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%84%E3%81%8C%E8%B1%8A%E5%AF%8C%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E3%81%AB%E3%82%82%E5%AF%BE%E5%BF%9C%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%A6%E3%80%81%E5%AE%9F%E5%BA%97%E8%88%97%E3%81%AE%E3%81%BB%E3%81%8BEC%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%E3%82%84%E5%85%AC%E5%BC%8FX%EF%BC%88%E6%97%A7%EF%BC%9ATwitter%EF%BC%89%E3%82%82%E3%81%82%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%E3%81%95%E3%81%BE%E3%81%96%20%E3%81%BE%E3%81%AA%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AE%E3%82%B5%E3%83%BC%E3%83%93%E3%82%B9%E3%80%81%E4%BC%81%E7%94%BB%E3%82%92%E5%B1%95%E9%96%8B%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fnemoto
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=,%E3%81%8A%E5%BE%85%E3%81%A1%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%8A%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%9C%EF%BC%81%20pic.twitter.com%2FTQhCnePtiY
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競合企業（サービ
ス名）

価格帯の目安
商品ラインナップ
の特徴

広告・集客戦略
（Web/SNS等）

差別化ポイン
ト・特徴

THE WHISKY
STUDIO（ウイス
キースタジオ）

サブスクリプ
ション制：月額
3,980円（税
込）～で毎月4
本以上のミニボ
トルが届く
（プランにより
5本=5,500円、6
本=6,500円の
コースもあ
り）。追加購入
も可能なショッ
プあり。

ウイスキー専門の
情報サイト兼コ
ミュニティが提供
する定期購買サー
ビス。毎月設定さ
れたテーマに沿
い、地域・ジャン
ルを変えたミニ
チュアボトルセッ
トを配送 。世
界各国の多様な銘
柄を少量ずつ試せ
るよう工夫。情報
サイト上で銘柄
データベースや解
説記事も充実。

自社サイトでの情
報発信力が高く、
検索経由で訪れた
ユーザーをそのま
ま会員転換してい
る。著名アンバサ
ダーやバーテン
ダーによる応援
メッセージを掲載

し、業界内で
話題作り。SNSよ
りもサイト内コン
テンツSEOや口コ
ミを重視し、「ウ
イスキーを学びた
い層」を取り込む
戦略。

他社が単品販売
なのに対し、定
額制サービスで
ある点が最大の
差別化。毎月
テーマごとに届
くことで学習体
験・コミュニ
ティ参加意識を
高めている

。信濃屋や
秩父蒸溜所関係
者などプロの支
持コメントを得
て権威付けを図
り、信頼感と独
自性を演出。

【表の解説】上記のように、日本国内にはトゥールビヨンと類似したウイスキー小瓶通販・量り売りサービ
スが少なくとも10社以上存在します。それぞれに異なる強みがありますが、大きく分類すると：

独立系通販型：ひとくちウイスキー、B.BREEZEなど。ネット上で少量多品種のウイスキーを販売し、
SNS発信で愛好家コミュニティを築いています。店主の専門知識やコミュニケーションがブランドそ
のものになっている点が特徴です。

大手酒販チェーン型：WHISKY  LIFE（リカーマウンテン）など。豊富な在庫と流通網を背景に、人気
銘柄から超高額レアボトルまで幅広く展開 。セット販売やキャンペーン企画力にも優れ、会員基
盤・店舗網による集客力が強みです。

バー併設リアル店舗型：M’s Tasting RoomやWhisky Shop Sip、川端WHISKYなど。実店舗で試飲体験
を提供しつつ小瓶販売につなげるモデルです。バーのサービス品質とリアルな場の雰囲気が付加価値
となり、通販にはない顧客体験を提供します 。常連客を抱えリピート率も高い傾向があります。

老舗酒販店の新業態型：根本商店、こみや酒店、高木酒店(大阪)等、従来の酒屋が時流に合わせて小
瓶量り売りを開始したケースです。既存顧客や地元での信頼をベースに、希少酒の小分け販売という
新サービスを付加しています 。限られた入荷量のウイスキーをより多くの顧客に届ける工夫とし
て定着しつつあります。

サブスク・コミュニティ型：THE  WHISKY  STUDIOのように、単品購入ではなく定期コースで少量多
品種を提供するモデルです 。学習コンテンツやコミュニティ要素を絡めることで、単なる物販以
上の価値を提供しています。

以上の競合の中で、トゥールビヨン（リカーライブラリー）は「希少ボトル・新商品中心の品揃え」と「詳
細テイスティングコメント＋YouTube動画連動」という差別化要素を打ち出しています 。次章以降で
は、これらの競合環境を踏まえてPEST分析・3C分析・SWOT分析を行い、トゥールビヨンの差別化ポイント
の明確化、Web集客の改善策、新規参入の可否について考察します。
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PEST分析（マクロ環境分析）

まず、ウイスキー小瓶販売事業を取り巻く外部環境をPESTフレームワークで整理します。

政治・法規制要因 (Political)

酒類販売の免許・規制: ウイスキーの量り売りには特別な届出や免許が必要であり、これを満たした
ショップのみ営業可能です 。日本では酒販免許に加え、開栓後の酒を詰め替えて販売する場合は
保健所等への届出も求められるケースがあります。このハードルにより参入業者が限定され、市場に
は限られたプレイヤーしか存在しません（裏を返せば、許認可を得られれば競合過多には陥りにくい
環境）。 
酒税法と価格: 酒税は基本的にアルコール度数と容量で課税されるため、小瓶化そのものに特別な税
負担増はありません。ただし転売や詰替販売に関しては法律の遵守（表示義務など）が必要です。不
正転売や無許可営業には厳しい罰則があり、信頼構築のためにも各社法令順守に注力しています。

経済要因 (Economic)

ウイスキー市場の活況と高価格化: 世界的なウイスキーブームにより、特にジャパニーズウイスキーの
需要超過が続いています。人気銘柄はオークションで高値がつき、小売価格も年々上昇傾向です。例
えばサントリーシングルモルトの限定版はボトル1本で数十万円になることも珍しくなく 、一般消
費者が一本丸ごと購入するには負担が大きい状況です。こうした環境下、「少量を買って試す」ニー
ズが高まり、小瓶販売サービスの価値が経済的に増しています。実際324,000円のボトルを19,330円
で30ml試飲できる例 のように、高額商品を小分けすることで顧客は手頃に希少体験を得られま
す。 
コロナ禍による消費行動変化: 2020～2021年の新型コロナ緊急事態宣言下で飲食店での酒類提供が停
止し、自宅飲み需要が急増しました 。バーに行けない愛好家層が通販で珍しい酒を取り寄せる動
きが強まり、ウイスキー小瓶通販の市場拡大を後押ししました。コロナ収束後も「家でバーのような
体験をしたい」という消費傾向は定着しており、在宅娯楽として定期的に珍しいウイスキーを購入す
る層が経済的な支えとなっています。 
可処分所得と趣味消費: ウイスキー愛好は中高年男性の高所得層だけでなく若年層にも広がりつつあ
ります。ウイスキーは趣味性が高く銘柄コレクション欲求もあるため、不況局面でも熱心な層の支出
意欲は比較的堅調です。一方でインフレや増税で可処分所得が減ると、小瓶で少しずつ楽しむ需要が
むしろ高まる可能性もあります。

社会・文化要因 (Social)

嗜好品トレンドと体験志向: ウイスキーは「少しずつ多彩な銘柄を味わいたい」という体験消費の志
向が強まっています。バー文化が根付く日本ですが、地理的・時間的制約でバーに行けない層も多
く、通販で自宅にいながらテイスティング体験を得られるサービスへの関心が高まっています 。
また、ウイスキー関連のSNS（TwitterやInstagram）ではユーザー同士がボトルの感想を共有し合う
文化があり、小瓶サービスで入手したレア酒の体験談が拡散されることでさらなる需要喚起につな
がっています。 
ギフト・プレゼント需要: ウイスキー小瓶セットは贈答用としても注目されています 。特に複数銘
柄の詰め合わせセットは、「ウイスキー好きの人に珍しい体験を贈る」文化にマッチします。父の日
やクリスマスなどのイベントシーズンにはギフト需要が社会的に増えるため、各社ともギフト包装や
メッセージカード対応など文化的ニーズに合わせたサービスを展開しています（トゥールビヨンのリ
カーライブラリーでもギフトセット販売を実施 ）。 
飲酒文化・法令順守意識: 日本では20歳未満飲酒禁止や飲酒運転撲滅など社会的コンセンサスがあ
り、各社サイトでも年齢確認や注意喚起を徹底しています 。また一部では「家飲み」の増加に伴
い飲みすぎ防止の観点から少量パッケージが健康的という意見もあります（小瓶であれば量をコント
ロールしやすい）。
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https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E4%BE%BF%E5%88%A9%E3%81%AA%E3%81%AE%E3%81%A7%E3%80%81%E3%81%9C%E3%81%B2%E6%B4%BB%E7%94%A8%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%BF%E3%81%BE%E3%81%97%E3%82%87%E3%81%86%E3%80%82
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html#:~:text=%E5%AE%AE%E5%9F%8E%E5%B3%A1%E8%92%B8%E7%95%99%E6%89%8050%E5%91%A8%E5%B9%B4%E8%A8%98%E5%BF%B5%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AA%E3%83%B3%E3%82%B0%202019%E5%AE%AE%E5%9F%8E%E5%B3%A1%E3%83%AA%E3%83%9F%E3%83%86%E3%83%83%E3%83%89%E3%82%A8%E3%83%87%E3%82%A3%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%B3%E3%80%812019%E4%BD%99%E5%B8%82%E3%83%AA%E3%83%9F%E3%83%86%E3%83%83%E3%83%89%E3%82%A8%E3%83%87%E3%82%A3%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%B3%20%E7%99%BA%E5%A3%B2%E6%99%82%E4%BE%A1%E6%A0%BC%20%E5%90%84324%2C000%E5%86%86%EF%BC%88%E7%A8%8E%E8%BE%BC%EF%BC%89%20%E5%B0%8F%E7%93%B6%E4%BE%A1%E6%A0%BC,%E5%90%8419%2C330%E5%86%86%EF%BC%88%E7%A8%8E%E8%BE%BC%EF%BC%89
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html#:~:text=%E5%AE%AE%E5%9F%8E%E5%B3%A1%E8%92%B8%E7%95%99%E6%89%8050%E5%91%A8%E5%B9%B4%E8%A8%98%E5%BF%B5%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AA%E3%83%B3%E3%82%B0%202019%E5%AE%AE%E5%9F%8E%E5%B3%A1%E3%83%AA%E3%83%9F%E3%83%86%E3%83%83%E3%83%89%E3%82%A8%E3%83%87%E3%82%A3%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%B3%E3%80%812019%E4%BD%99%E5%B8%82%E3%83%AA%E3%83%9F%E3%83%86%E3%83%83%E3%83%89%E3%82%A8%E3%83%87%E3%82%A3%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%B3%20%E7%99%BA%E5%A3%B2%E6%99%82%E4%BE%A1%E6%A0%BC%20%E5%90%84324%2C000%E5%86%86%EF%BC%88%E7%A8%8E%E8%BE%BC%EF%BC%89%20%E5%B0%8F%E7%93%B6%E4%BE%A1%E6%A0%BC,%E5%90%8419%2C330%E5%86%86%EF%BC%88%E7%A8%8E%E8%BE%BC%EF%BC%89
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html#:~:text=%E2%96%A0%E8%87%AA%E5%AE%85%E3%81%A7%E3%82%82BAR%E3%83%81%E3%83%A7%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%81%AE%E3%81%8A%E9%85%92%E3%82%92%E6%A5%BD%E3%81%97%E3%82%81%E3%82%8B%E3%82%B5%E3%83%BC%E3%83%93%E3%82%B9%E3%82%92%E9%96%8B%E5%A7%8B%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%99
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AE%20%E6%BB%9D%E9%A7%BF%E4%BB%8B%E5%BA%97%E9%95%B7%EF%BC%88%E4%BB%A5%E4%B8%8B%E3%80%81%E6%BB%9D%E6%B0%8F%EF%BC%89%EF%BC%9A%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AF%E3%80%81%E4%B8%80%E8%88%AC%E7%9A%84%E3%81%AB700ml%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%AF1L%E3%81%A7%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%84%E3%82%8B%E3%83%95%E3%83%AB%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AB%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%9230ml%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%AF1%2000ml%E3%81%AE%E5%B0%8F%E7%93%B6%E3%81%AB%E7%A7%BB%E3%81%97%E6%9B%BF%E3%81%88%E3%81%A6%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%99%E3%82%8B%E9%80%9A%E8%B2%A9%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
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https://www.bbreeze.jp/#:~:text=20%E6%AD%B3%E6%9C%AA%E6%BA%80%E3%81%AE%E6%96%B9%E3%81%AB%E3%81%AF%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%9B%E3%82%93


技術・テクノロジー要因 (Technological)

ECプラットフォームと決済/物流: BASEやShopifyなどのECプラットフォームの普及により、小規模事
業者でも通販サイトを容易に構築できるようになりました 。決済システムの進歩でクレジット
カード以外にスマホ決済なども導入しやすく、顧客の購買ハードルが下がっています。またクール便
対応の物流網が全国に整備され、ウイスキーのような品質保持が重要な商品も安全に宅配可能です。
これらインフラ整備が本事業の成立を技術面で支えています。 
SNS・動画プラットフォーム活用: Twitter(X)、Instagram、YouTubeといったプラットフォームはウ
イスキー愛好家の情報交換や商品の露出の場となっています。特にYouTube動画を活用したテイス
ティング解説は差別化の有力手段で、トゥールビヨンのサービスでもQRコードで動画解説を提供
しているように、視聴覚情報による訴求が可能になりました。他社でもテイスティング配信やオンラ
インイベントを行う動きがあり、デジタル技術がマーケティングに組み込まれています。 
品質管理技術: 開栓済みウイスキーの再ボトリングには品質劣化や漏洩防止の技術も重要です。各社は
ガラス製小瓶やアルコール耐性キャップ、パラフィルム封止などを用い万全を期しています 。ま
た充填時の酸化を最小限にする工夫や、洗浄・消毒といった衛生管理技術も導入されています。これ
ら技術対応により「小瓶に移し替えても美味しさが保たれる」という信頼感を醸成しています。

以上のPEST分析から、特に「法規制による参入障壁」と「ウイスキーブームによる高価格化」という環境要
因が、この市場の構造を決定づけていることが読み取れます。社会的にも少量試飲ニーズが追い風となってお
り、IT技術の発達がそれを可能にしています。続いて、個社レベルの戦略を見るために3C分析を行います。

3C分析（Company / Competitors / Customers）

Company（自社：トゥールビヨン/リカーライブラリー）

トゥールビヨンの小瓶通販サービス「リカーライブラリー」は、他社との差別化を図るために商品戦略とコ
ンテンツ戦略の両面で独自色を打ち出しています。

品揃え戦略: 定番商品よりもレアボトルや新製品を中心に据えています。 にもある通り、定番・人
気ブランドはもちろん、「個人では購入を躊躇する超高額ウイスキー」「抽選販売限定ウイスキー」
「市場にほとんど出回らないレア物」を30mlの小瓶で提供しています 。例えば発売当時32万円超
の宮城峡蒸溜所50周年記念ボトルを約1.9万円で試飲販売するなど、愛好家が“一度は飲んでみた
い”ボトルを手軽に味わえるラインナップです 。これにより「希少酒ならリカーライブラリーで」
というブランド想起を狙っています。また新興クラフト蒸溜所の最新リリースや限定ボトルも積極的
に仕入れ、常に新鮮な話題性を提供しています。

コンテンツ戦略: 詳細なテイスティングコメントと動画コンテンツの連動が最大の特徴です。購入者に
は各商品に対応したテイスティングノートが付属し、ボトル写真や香味の解説、さらにQRコード経由
でYouTube解説動画が閲覧できます 。これは単なる物販ではなく、ユーザーが自宅で専門家のテ
イスティング説明を聞きながら一緒に飲める体験を提供するものです。動画は原価BARのバーテン
ダーなどプロが出演しているとみられ、視覚・聴覚を巻き込んだリッチなコンテンツで差別化を図っ
ています。また公式サイトやSNSでも商品ごとの詳しい紹介記事やレビューを掲載し、SEO面でも効
果を狙ったコンテンツマーケティングを展開しています（※トゥールビヨン自身がメディア発信して
いる具体例としては、プレスリリースやブログ記事、YouTubeチャンネル運営などが挙げられま
す）。

販売手法: リカーライブラリーはStores.jp上のオンラインショップで展開されており、ユーザーに
とって使いやすいUIや決済手段を備えています。単品販売に加え、同一銘柄の熟成違いセットや限定
品セットなどユニークなセット商品も提供予定とされています 。さらに原価BARとのコラボによ
る「原価割れセット」（原価BARのコンセプトを活かし利益度外視の特価セット）なども不定期で販
売し 、SNSで発信することで話題作りと集客を行っています。こうした攻めた販促は、トゥール
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https://www.bbreeze.jp/#:~:text=,0
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ビヨンが原価BAR（運営会社ハイテンション）と提携関係にある強みを活かしたものです 。2021
年にサービス開始した際も原価BAR側の集客チャネルを活用し、顧客基盤を素早く築いています。

組織・リソース: トゥールビヨン自体は大手チェーンではなくベンチャー気質の企業です。元々「海底
熟成ウイスキー  Tourbillon」を企画するなどユニークな取り組みをしてきた背景があり 、小瓶販
売事業でも発想力やスピード感を発揮しています。社内にウイスキー評論に詳しい人材やバーテン
ダー経験者がいるほか、原価BARとのネットワークを通じて有資格者（ソムリエ、ウイスキーエキス
パート等）や愛好家コミュニティとの繋がりも持っています。規模は大手に比べ小さいものの、その
分意思決定が速くニッチなチャンスを掴みやすい組織と言えます。

以上より、トゥールビヨン（リカーライブラリー）の戦略上の特徴は「コアなウイスキー愛好家層に刺さる
希少酒の提供」と「自宅で疑似バー体験ができるコンテンツ付き販売」にあります。他社と比べ商品数では
劣るものの、一点一点の選択と情報発信に力を入れることで付加価値を高めています。この差別化がどの程
度競合優位となりうるか、次にCompetitors（競合他社）側の分析を踏まえて評価します。

Competitors（競合他社）

前述のように、国内にはウイスキー小瓶販売の競合プレイヤーが多数存在します。それら競合の状況を整理
すると、「大手 vs 専門店 vs 実店舗組み合わせ」という構図が浮かび上がります。

規模の大きい競合: リカーマウンテンのWHISKY LIFEは圧倒的品揃え（500種類超）と知名度で市場を
リードしています 。希少ボトルも網羅しており、トゥールビヨンが強みとする「レアもの提供」
自体は彼らも可能です。加えて既存顧客網やポイント制度、リアル店舗連動施策など集客面の体力が
あります。他にも、サントリーやイオン系など大手資本が参入する可能性もゼロではなく、そうした
リソース豊富な競合は常に脅威となります。

独立系専門通販の競合: ひとくちウイスキーやB.BREEZEはトゥールビヨンと同様ネット主体で全国展
開している点で直接的な競合関係です。それぞれ創意工夫を凝らした品揃え・SNS戦略をとってお
り、熱心なファンが付いています。特にひとくちウイスキーは「ネット上の有料試飲バー」という明
確なコンセプトが浸透しており 、Twitterフォロワーなどコミュニティ規模ではトゥールビヨンを
上回る可能性があります。B.BREEZEも尖った品揃えでコア層を掴んでおり、固定客の囲い込みに成功
しています。これら専門店同士はニッチ層の奪い合いになるため、顧客体験や情報発信力で優劣が左
右されるでしょう。

リアル店舗型の競合: M’s Tasting RoomやSipのように店舗で対面サービスを提供する業者は、オンラ
イン完結のトゥールビヨンとは異なるアプローチで顧客満足を得ています。店員との会話やその場で
の試飲フィードバックなど、人間的な触れ合いによる付加価値はネット通販では再現困難です。この
ため、都心部や観光地に店舗を構える競合は地元顧客や旅行客を押さえており、通販との棲み分けが
なされています。ただし昨今はリアル店舗もEC発送を併用するケース（M’sのsaketry等 ）が増
え、オンライン市場にも進出しています。トゥールビヨンから見ると、都市部の富裕層顧客はリアル
店舗に流れやすい傾向があり、この層への訴求が課題と言えます。

新興クラフト蒸溜所との連携: 川端WHISKY（六甲山蒸溜所）やこみや酒店（秩父など新興銘柄取り扱
い）を見ると、蒸溜所直営または密接に連携した小瓶販売も現れています 。蒸溜所側には宣伝メ
リットがあり、今後他の蒸溜所が自社で量り売りを行うケースも考えられます。そうなると中間業者
である通販サイトは魅力ある商品を確保しづらくなる恐れがあります。

競合環境全体としては、参入企業こそ限られるものの各社が工夫を凝らし競争が起きている状態です。特に
SNS上では互いの存在を認識しており、例えば各社Twitterで「量り売りウイスキー」という共通ハッシュタ
グを用いて情報発信したり、顧客が複数サービスを比較検討する動きもあります。トゥールビヨンにとって、
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この競合状況で勝ち抜くには自社の強みをさらに伸ばしつつ、弱みを補強する戦略が必要です。その具体策は
SWOT分析の中で検討します。

Customers（顧客）

ウイスキー小瓶販売の主な顧客層は、大きく以下に分類できます。

ウイスキー愛好家（コア層）: 日頃からバー巡りやボトル収集をしている熱心な愛好家です。この層は
「飲んだことのない銘柄を試したい」「高額ボトルを開封する前に味見したい」というニーズが強
く、小瓶サービスのヘビーユーザーになりやすいです。希少ボトルの発売情報に敏感で、抽選販売に
外れた場合の代替手段として量り売りを利用することもあります。彼らはテイスティングノートをつ
けたりSNSで感想発信するなど意識が高く、トゥールビヨンの詳細コメントや動画解説 は大きな
付加価値となります。

ライト層・初心者: 最近ウイスキーに興味を持ち始めた20～30代の若年層や、ハイボールブームから
入ったカジュアルなファンです。いきなりフルボトルを買うのはハードルが高いため、「少量ずつ
色々試せる」サービスを好みます 。味の好みが固まっていないため、飲み比べセットやテーマ
セットに関心を示します。特にウイスキースタジオのようなサブスクはこの層に「勉強になる」と支
持されています 。トゥールビヨンのような高度なレア路線はハードルがあるものの、YouTube解
説で楽しみ方を教えることで取り込める可能性があります。

バー・飲食店関係者: 少量販売は業務用途にも利用されています。バー経営者やバーテンダーが、新規
導入するボトルを決める前に小瓶で味を確認したり、勉強目的で希少酒を取り寄せるケースです

。こみや酒店が述べるように「飲食店の皆様にサンプル的に活用して頂きたい」というニーズが
確かに存在します 。この層は業務上の真剣さがあり、情報発信よりも自店のメニュー充実が動機
です。トゥールビヨンとしては、業務用セット価格やまとめ買い割引を提供するなどBtoBマーケット
も開拓余地があります。

ギフト購入者: ウイスキー好きの家族・友人へのプレゼント用途で利用する人たちです。必ずしも自分
が詳しいわけではなく、「珍しいウイスキーを飲み比べできるセットが喜ばれそう」という発想で購
入します 。この層には商品選択の手助けやギフト包装サービス、メッセージカード等の対応が重
要です。トゥールビヨンは既にギフトセットを用意しており 、Web集客でも「プレゼントに最
適」とアピールすることでこの需要を取り込んでいます。

その他の顧客: コレクター（ミニボトル自体を収集する趣味の人）、海外在住の日本ウイスキーファン
（国内通販を代理購入経由で利用するケースも）などが考えられます。数は多くありませんが、マー
ケットの一部を形成しています。

以上のように顧客層は多様ですが、共通しているのは「少量で良いから質の高いウイスキー体験を得たい」
というニーズです。価格面でも「1本丸ごと買うより安く色々試せる」メリットが伝わりやすく、サービスの
存在意義が顧客にとって明確です。また顧客はSNSや口コミで情報収集・発信する傾向が強いため、良い体験
は評判となり新規顧客を連れてきますが、悪い体験（漏洩事故や味劣化、対応の悪さなど）は即座に信頼失
墜に繋がりえます。顧客とのコミュニケーションや品質管理は、各社にとって死活的に重要と言えるでしょ
う。

SWOT分析（トゥールビヨンの内部分析と課題）

上記の外部環境（PEST）と競合・顧客分析（3C）を踏まえ、トゥールビヨンの強み・弱み、および将来の機
会・脅威をSWOT分析で整理します。
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強み（Strengths）

希少銘柄ラインナップ: 抽選販売当選品や市場希少品など、他ではなかなか飲めないウイスキーを取り
揃えていることは大きな強みです 。定番も扱いつつ、超高額なボトルや限定品を30mlから提供で
きるため、コアな愛好家の注目度が高いです。他社も希少品は扱いますが、トゥールビヨンはサービ
ス開始当初から「高嶺の花を手軽に」というコンセプトを鮮明にしています 。これにより「レア
物に強い店」として認知が進んでいます。

コンテンツ重視の差別化: テイスティングノート＋YouTube解説動画付きという付加サービスは独自
性が際立ちます 。単に酒を売るのではなく「学びと体験」を一緒に届けるモデルは顧客ロイヤル
ティを高めます。特に動画コンテンツは視聴者の信頼感獲得に有効で、トゥールビヨンはこの分野で
先行者優位を持っています。他社でもテキスト解説はありますが、動画まで提供している例は少な
く、情報発信力が強みです。

提携・ネットワーク力: 原価BARを運営するハイテンション社との協業によりサービスを立ち上げた経
緯があり 、バー業界や酒販業界とのネットワークを有しています。これにより良質なボトルの調
達ルート（バー経由の限定品入手など）や、バー顧客の通販誘導といったシナジーを発揮できます。
小規模企業ながら協業によるリソース拡大を実現しており、新規参入者には真似しにくい組織的強み
です。

柔軟な企画力: 海底熟成ウイスキーのプロジェクトを成功させるなど、ユニークな企画を打ち出す発想
力は社内に蓄積されています 。リカーライブラリーでも、原価割れセット販売 やテーマ別
セットなど随所に工夫が見られます。他社が模索中のアイデアを素早く形にできる実行力の高さは、
環境変化への適応に強みとなります。

品質管理と信頼: ボトル洗浄やパラフィルム封止など品質面にも配慮しており 、創業以来大きな品
質トラブルが起きていない点は信用につながります。また年齢確認や適切な表記など法令順守もしっ
かりしており、安心して購入できるというブランド信頼を築いています。

弱み（Weaknesses)

品揃えの幅・在庫量: 希少品に特化する反面、品揃え全体の数ではLiquor Mountain等に遠く及びませ
ん。例えばリカーマウンテンが100+蒸溜所・500種以上扱うのに対し 、トゥールビヨンは厳選さ
れた数十種規模と推察されます。定番商品の比率も低いため、「とりあえず山崎12年を試したい」と
いったライト層ニーズに十分応えられない可能性があります。結果として初心者が他社に流れる懸念
があります。

価格帯の高さ: レアボトル中心ゆえ、小瓶とはいえ単価が高額になりがちです。1本数百円～数千円の
安価な飲み比べセットも用意していますが 、他社に比べ全体的に高級志向で割高な印象を持たれ
る恐れがあります。初心者や予算の限られた顧客には「高い店」というイメージを持たれると、新規
獲得の障壁になります。

知名度・集客力: サービス開始からまだ数年であり、大手に比べブランド知名度が低いです。検索エン
ジン最適化(SEO)や広告投資の点でリソース不足が否めません。例えば「ウイスキー　量り売り」で
検索すると、リカーマウンテンや他社記事が先に出てくる状況で、トゥールビヨンへの自然流入は限
定的です。今後SNSフォロワー拡大や口コミ蓄積に時間を要するでしょう。

リアルの接点欠如: 完全通販型のため、リアル店舗のような顧客との直接コミュニケーション機会が
ありません。商品提案や嗜好ヒアリングといった接客ができず、どうしても画面越しの情報提供に頼
ることになります。そのため顧客がサイト上で迷った場合のフォロー（チャット対応など）や、試飲
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体験の臨場感再現に限界があります。対面サービスを経験した顧客ほど物足りなさを感じるリスクが
あります。

仕入れ・供給リスク: 希少酒は入手自体が難しく、在庫確保に苦労する側面があります。抽選販売に依
存するものや少量限定生産のものは継続的な提供ができません。魅力的な新商品を常に確保し続けな
いと顧客が飽きてしまうため、仕入れ担当には負担がかかります。また高額在庫を抱える資金繰りの
リスクもあります。大手のようにメーカーとの直接取引が少ない分、マーケット価格の影響を受けや
すい点も弱みです。

人的リソースの制約: コンテンツ充実が売りですが、少人数で動画制作・記事執筆・SNS運用・発送作
業までこなす必要があり、リソースが逼迫しがちです。代表やスタッフ個人に頼る部分が大きく、万
一キーパーソンが離脱するとサービス品質が落ちるリスクがあります。

機会（Opportunities）

市場拡大と新規層獲得: ウイスキー人気は引き続き拡大基調で、新たな愛好家層が流入しています。特
に若年層や女性など従来少なかった層への普及が進めば、小瓶で色々試したいという需要も増えま
す。また国内だけでなく海外のウイスキーファンにも日本の小瓶通販はユニークな存在で、将来的に
インバウンド需要（訪日客向け発送や越境EC）なども狙えます。市場そのものの成長はトゥールビヨ
ンにとって追い風です。

コンテンツSEOとSNS拡散: トゥールビヨンが力を入れるコンテンツは、中長期的に集客資産となり
ます。高品質なテイスティングレビュー動画や記事は検索流入を増やし、SNSでバズる可能性もあり
ます。例えば「◯◯（銘柄）　テイスティング」で検索した際にトゥールビヨンの動画がヒットすれ
ば認知度向上につながります。またウイスキー系YouTuberやインフルエンサーとのコラボで露出を増
やす余地もあります。SNS活用やSEO強化により、広告費をかけずに顧客獲得できるチャンスがあり
ます。

法人・業務筋マーケット: 前述のようにバーや飲食店向けの小瓶販売は潜在需要があります 。また
企業の研修・接待用途でのウイスキーセット提供、ウイスキーイベント主催者とのタイアップ（イベ
ント参加者に小瓶セットを販売）などBtoB/BtoB2Cのビジネス展開も考えられます。こうした新チャ
ネル開拓は競合がまだ積極対応していない分野であり、先行すればシェアを取れる可能性がありま
す。

品揃えの戦略的拡大: 機会として、希少酒だけでなく中価格帯の商品ラインナップを拡充することが挙
げられます。例えば「初心者おすすめセット」「定番12年物飲み比べ」などを用意すればライト層を
取り込めます。実際リカーライブラリーでもお手頃アイラセット(3種1540円) 等を出しています
が、今後さらに定番商品を増やすことで母数の大きなマーケットに訴求できます。これは売上安定化
にも寄与するでしょう。

コラボレーション: 新興クラフト蒸溜所や輸入代理店とのコラボ企画はチャンスです。蒸溜所としては
認知向上に繋がり、トゥールビヨン側は独占的商品を確保できます。例えば「○○蒸溜所  新リリース
先行テイスティングセット」を共同販売するなど、お互いメリットのある提携が考えられます。現に
六甲山蒸溜所と川端WHISKYのような例 もあり、業界内コラボの機運は高まりつつあります。

海外事例の活用: 海外にはFlaviar（米国）や  Drinks  by  the  Dram（英国）など類似サービスが存在
し、成功を収めています。そこからヒントを得て、例えば年間有料会員制やサブスクリプション強
化、コミュニティフォーラム開設など新たなサービス展開の機会があります。海外事例を日本流にア
レンジして先取りすることで、国内競合との差異を一層広げることができます。
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https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html#:~:text=%E3%83%BB%E3%82%A2%E3%82%A4%E3%83%A9%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E3%80%96A%E3%80%97%201540%E5%86%86%20%E3%82%AB%E3%83%AA%E3%83%A912%E5%B9%B4%E3%80%81%E3%83%9C%E3%82%A6%E3%83%A2%E3%82%A212%E5%B9%B4%E3%80%81%E3%83%A9%E3%83%95%E3%83%AD%E3%82%A4%E3%82%B010%E5%B9%B4%E3%81%AE%E3%81%8A%E6%89%8B%E9%A0%83%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E3%81%A7%E3%81%99
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E7%A6%8F%E5%B2%A1%E7%9C%8C%E3%81%AE%E4%B8%AD%E5%BF%83%E3%80%81%E4%B8%AD%E6%B4%B2%E5%B7%9D%E7%AB%AF%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E5%B0%82%E9%96%80%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E5%BA%97%E5%86%85%E3%81%AB%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E6%A8%BD%E3%81%8C%E3%81%82%E3%82%8A%E3%80%81%E5%BA%97%E5%86%85%E7%86%9F%E6%88%90%E3%81%95%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E3%81%97%E3%81%A6%E3%82%82%E3%82%89%E3%81%86%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82


脅威（Threats）

競合の攻勢: 既存競合がさらに力を入れてくる、あるいは新規競合が参入してくる脅威があります。特
にリカーマウンテンなど大手は資本力があり、価格競争や送料無料キャンペーンなどで小規模店を圧
倒する可能性があります。実際、ウイスキーライフは量り売り福袋や豪華セットを次々投入しており

、顧客の購買意欲を強く刺激しています。競合各社も希少ウイスキーを扱い始めており 、
トゥールビヨンの独自性が薄れるリスクがあります。

リアル店舗の存在感: ウイスキー愛好家コミュニティでは「実店舗でプロと話しながら試飲する体験」
そのものに価値があるとの声も根強いです。Whisky Shop Sipのようにバーで300種から選べる環境や

、M’sのように気に入ればフルボトル購入まで至れるモデルは、小瓶通販には無いメリットです。
他社が全国主要都市で類似のバー併設店を展開した場合、通販顧客を奪われる恐れがあります。特に
富裕層ほどリアル志向が強いため、この層の取り込み競争で不利になる可能性があります。

供給難・価格高騰: ジャパニーズウイスキーを中心に原酒不足が深刻化しており、新商品リリースが
減ったり価格がさらに上がる懸念があります。そうなると小瓶といえどあまりに高額になりすぎて売
れない、あるいはそもそも希少酒が市場に出回らない（⇒提供する目玉が無くなる）リスクがありま
す。また円安やインポーターの値上げでスコッチなど海外銘柄も高騰すれば、顧客の購入頻度減少に
つながります。商品確保と価格維持は今後ますます難易度が上がりそうです。

法規制の変化: 現状は届出により量り売り可能ですが、何らかの事件・事故（未成年飲酒や転売トラ
ブル等）が起き業界が注目されると、規制強化のリスクがあります。例えば「開栓後酒類の通信販売
禁止」など極端な規制が導入されればビジネスは成り立ちません。また酒税や配送に関する法律変更
も脅威となり得ます。さらに広告規制（ネットでの酒類プロモーション規制強化など）があれば集客
面で苦戦を強いられるでしょう。

顧客の信頼問題: ウイスキーは嗜好品ゆえ、わずかな品質問題でも信用を損ねる恐れがあります。一度
開封した酒を再瓶詰する以上、劣化や異物混入リスクはゼロではありません。もしトゥールビヨンや
業界他社で品質事故が起これば、顧客の不信感から市場全体が冷え込む可能性もあります。また模倣
業者が免許なしに無断で量り売りを行うような事態が生じ、社会問題化するリスクもあります。こう
したネガティブ要因が発生すると、真面目に営業しているトゥールビヨンも巻き込まれてしまいま
す。

以上がSWOT分析の結果です。トゥールビヨンはニッチ戦略とコンテンツ力で一定の地位を築いていますが、
競合優位を保つには強みのさらなる伸長（希少性×情報発信の深化）と弱みへの対策（認知拡大、商品幅拡
充など）が必要です。また、機会を逃さず掴み、脅威に備える経営判断が求められます。

考察と提言：差別化ポイント・Web集客改善・新規参入可否

最後に、本分析の主目的である以下のポイントについて考察します。

差別化ポイントの明確化
Web集客の改善策（特にSNS活用やSEO）
新規参入の可否検討

1. 差別化ポイントの明確化:
トゥールビヨン（リカーライブラリー）の差別化ポイントは端的に言えば、「極上の希少ウイスキー体験
を、自宅で手軽に得られるサービス」であることです。他社と比較して際立つのは、提供商品のレアリティの
高さと、それを引き立てるコンテンツ（解説・動画）の充実です。 　この組み合わせにより、単なる

• 

57 10

• 

40

• 

• 

• 

1. 
2. 
3. 

41 42

11

https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348#:~:text=%E3%83%AA%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%83%9E%E3%82%A6%E3%83%B3%E3%83%86%E3%83%B3%20,%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E9%A3%B2%E3%81%BF%E6%AF%94%E3%81%B9%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%2050ml%C3%9712%E6%9C%AC%20%E9%99%90%E5%AE%9A%E6%95%B013%E5%80%8B
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E4%BD%8F%E6%89%80%EF%BC%9A%E3%80%92542
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html#:~:text=%E5%AE%9A%E7%95%AA%E9%8A%98%E6%9F%84%E3%82%84%E4%BA%BA%E6%B0%97%E3%81%AE%E3%83%96%E3%83%A9%E3%83%B3%E3%83%89%E3%81%AF%E3%82%82%E3%81%A1%E3%82%8D%E3%82%93%E3%80%81%E5%80%8B%E4%BA%BA%E3%81%A7%E3%81%AF%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%99%E3%82%8B%E3%81%AE%E3%82%92%E8%BA%8A%E8%BA%87%E3%81%86%E8%B6%85%E9%AB%98%E9%A1%8D%E3%81%AA%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%84%E3%80%81%E6%8A%BD%E9%81%B8%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%A7%E5%BD%93%E9%81%B8%E3%81%97%E3%81%9F%E9%99%90%E5%AE%9A%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%81%E3%81%AA%E3%81%8B%E3%81%AA%E3%81%8B%E5%87%BA%E5%9B%9E%E3%82%89%E3%81%AA%E3%81%84%E3%83%AC%E3%82%A2%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AA%E3%81%A9%E3%82%9230%20ml%E3%81%AE%E5%B0%8F%E7%93%B6%E3%81%A7%E3%81%94%E7%94%A8%E6%84%8F%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html#:~:text=%E5%A4%96%E9%A3%9F%E3%81%A7%E3%81%8A%E9%85%92%E3%82%92%E6%A5%BD%E3%81%97%E3%82%80%E6%A9%9F%E4%BC%9A%E3%81%8C%E6%B8%9B%E3%81%A3%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%81%8C%E3%80%81%E3%81%94%E8%87%AA%E5%AE%85%E3%81%A7%E5%B0%8F%E7%93%B6%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E6%A5%BD%E3%81%97%E3%82%80%E3%81%AE%E3%81%AF%E3%81%84%E3%81%8B%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%97%E3%82%87%E3%81%86%E3%81%8B%E3%80%82%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%95%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AB%E3%81%AF%E3%80%81%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AB%E3%81%AE%E7%94%BB%E5%83%8F%E3%80%81YouTube%E3%81%AE%E8%A7%A3%E8%AA%AC%E5%8B%95%E7%94%BBQR%E3%82%B3%E3%83%BC%E3%83%89%20%E3%81%8C%E6%B7%BB%E3%81%88%E3%82%89%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%83%86%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%83%86%E3%82%A3%E3%83%B3%E3%82%B0%E3%83%8E%E3%83%BC%E3%83%88%E3%81%8C%E4%BB%98%E5%B1%9E%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%80%81%E3%82%AE%E3%83%95%E3%83%88%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E3%81%AE%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%82%82%E8%A1%8C%E3%81%A3%E3%81%A6%E3%81%8A%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%81%AE%E3%81%A7%E3%80%81%E3%81%94%E5%AE%B6%E6%97%8F%E3%80%81%E3%81%94%E5%8F%8B%E4%BA%BA%E3%81%B8%E3%81%AE%E8%B4%88%E3%82%8A%E7%89%A9%E3%81%A8%E3%81%97%E3%81%A6%E3%82%82%E3%81%8A%E3%81%99%E3%81%99%E3%82%81%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82


通販ではなく「ウイスキー鑑賞の場」としてユーザーに価値提供できています。今後もこの路線を強化すべき
で、例えば：

最新の限定ボトルや話題の新蒸溜所リリースを他社に先駆けて入手・小瓶提供し、「ここでしか試せ
ない」体験を作る。 
コンテンツ面では動画の質と量をさらにアップし、全取扱商品に専用動画があるくらいの充実度を目
指す。他にもオンラインライブ試飲会や、購入者限定のアフターフォロー（例えばテイスティング
ノートをユーザー同士共有できるコミュニティ機能）を検討する。 

こうした施策で「希少さ×情報価値」の両輪を回し、競合にはない深い顧客エンゲージメントを生み出せま
す。差別化の核はブレずに希少性とコンテンツに置きつつ、弱みであった品揃えや価格帯の狭さはサブ的に
補完すると良いでしょう。具体的には、定番銘柄のお試しセットも少数用意して新規客の入口を広げたり、
ギフト向けの中価格セットを拡充するなどです。それによりライト層を引き込んでから、本命のレア路線に
誘導することも可能になります。

2. Web集客の改善（SNS活用・SEOなど）:
競合分析から、SNSとSEOはこの業界で非常に重要な集客経路であることが分かりました。トゥールビヨン
は現在、YouTube動画という強力なコンテンツ資産を持っていますが、それを十分SNS拡散やSEO流入に繋
げきれていない可能性があります。改善策としては：

SNS戦略の強化: まずTwitter(X)やInstagramの公式アカウントでの発信頻度・内容を強化します。ひ
とくちウイスキーのように店長自身が積極的に語ることで親近感を出したり 、ハッシュタグ「#ウ
イスキー量り売り」でユーザー投稿を促進するなどコミュニティ形成を図ります。またYouTube動画
の一部を短尺に編集してTikTokやInstagramリールで配信し、新たな若年層フォロワー獲得も狙えま
す。SNSキャンペーン（フォロー＆RTで試飲セットプレゼント等）も有効でしょう。

SEO/コンテンツマーケティング: 既存のテイスティングノート記事や動画の内容をテキスト化し、サ
イトのブログや商品ページに掲載して検索エンジンに評価されるようにします。例えば「山崎18年  テ
イスティング解説」と検索した人がトゥールビヨンの記事に辿り着き、そのまま小瓶購入できる流れ
が理想です。競合他社も情報発信を強化していますが、プロの視点を持つトゥールビヨンの解説は質
で勝負できます。また、ユーザーのレビュー投稿をサイト上で紹介したり、Q&A形式の記事で初心者
の疑問（「シングルモルトとブレンデッドの違い」等）に答えるコンテンツを作るのもSEOには有益
です。

コラボ/相互送客: ウイスキー専門メディアやブログとのコラボレーション記事執筆、ウイスキーイベ
ントへの協賛出展なども集客につながります。オフラインのイベントでサービス紹介し、SNSで話題
化するという流れも期待できます。信濃屋（業界老舗）やウイスキーエキスパート協会などとの接点
を持ち、名前を売る努力も必要でしょう。

サイトの使い勝手改善: Web集客を活かすにはサイトUI/UXも重要です。カテゴリー検索（価格帯・地
域・味わいなどで絞込）を充実させ、新規客でも商品を選びやすくします。さらに「◯◯を買った人
はこんな銘柄も試飲しています」といったレコメンド機能もCVR向上に寄与するでしょう。小さな改
善ですが積み重ねて顧客満足度を高めることが大切です。

総じて、「良いコンテンツを作り→様々なデジタルチャネルで露出を増やし→自社サイトへ誘導する」とい
う王道のWebマーケティング施策を、リソースの範囲で最大限実行することが肝要です。特にSNSについて
は、競合の動きを常にチェックしつつ差別化（例えばTwitterでは親しみやすさ、Instagramでは高級感ある
ビジュアル訴求、など媒体特性に合わせる）を意識します。

3. 新規参入の可否検討:
新規参入者の視点で見ると、この市場は参入障壁が高い一方でニッチゆえの隙間もある状況です。法的ハー
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ドル（酒販免許・届出）がまずあり、さらに信頼がものを言う商売のため、新顔がいきなり顧客の信用を得
るのは容易ではありません。既存プレイヤーも10社以上と決して少なくなく、それぞれ熱心なファンを持っ
ています。ただし、競合分析で示した通り各社に得意不得意があり、市場がまだ細分化されきっていない点は
チャンスとも言えます。

新規参入を検討する場合、成功のカギは「差別化されたコンセプト」と「十分な調達・発信力」を備えるこ
とです。例えば以下のようなユニークな切り口が考えられます。

地域特化型（◯◯地方のクラフト蒸溜所専門の小瓶通販） 
テーマ特化型（ウイスキー樽熟成ビールや洋酒も含めた「樽もの」専門など） 
技術志向型（AIによる味覚マッチングでおすすめ小瓶セットを提案するサービス 等） 

しかし、いずれにせよ既存参入組との差別化ポイントが明確でないと苦戦は必至です。商品仕入れ面でも、
人気ウイスキーを確保するにはコネクションや資金力が求められ、小規模新規には難易度が高いでしょう。
また、ひとくちウイスキーの事例にあるように運営者自身がバーテンダー経験や高い発信力を持つ場合、ブ
ランドを作れますが、そうした人的資産がないと模倣は難しいです 。

総合すると、新規参入の可否は「相当の準備と独自戦略があれば可能だがハードルは高い」と言えます。む
しろトゥールビヨン側から見ると、新規参入があるとすれば上述のような特化型か大資本の参入かの両極に
なるでしょう。前者にはニッチ戦略の深化で対抗し、後者には機動力やサービス品質で遅れを取らないよう
にすることが重要です。

結論: トゥールビヨンは競合ひしめく中でも、自社の強みである希少酒×コンテンツ路線を磨き上げることで
十分戦えるポジションにあります。他社事例から学べる点は積極的に取り入れつつ、自社ならではの価値提供
を突き詰めていけば、熱狂的ファンに支えられる堅牢な事業となるでしょう。その過程でWeb集客力を高
め、国内トップクラスの認知度を得られれば、新規参入者に対しても一日の長が生まれ、防御壁となります。
ウイスキー市場自体が成長中である今、この機を逃さずマーケティング投資と差別化打ち出しを行うこと
が、トゥールビヨン躍進のカギとなります。

以上の分析と考察をもとに、トゥールビヨン社が自社戦略を再点検し、競争優位の強化と持続的成長につな
げていく一助となれば幸いです。

参考文献・情報源: 本分析では各社公式サイト、プレスリリース、業界ニュース、競合サービス利用者の発信
などを調査・参照しました。【6】【12】【39】ほか本文中に示した出典の通りです。最新の市場動向につい
ては2025年時点の情報を反映していますが、変化の激しい分野のため引き続きモニタリングが必要です。

ボトルや瓶に小分けで買
えるウイスキー量り売り。東京大阪等おすすめ量り売り店 ｜お酒の高価買取ならLINXAS（リンクサス）
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/

ひとくちウイスキー 量り売り専門通販サイト
https://hitokutiwhisky.com/

店長は元バーテンダー。「オリジナルがない」弱みを強みに変える接客、経験を生かし
たECサイト＆Twitter活用事例 | ネットショップ担当者フォーラム
https://netshop.impress.co.jp/node/8816

ウイスキー量り売り | リカマン　オンライン
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?
srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl
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https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E2%80%95%E2%80%95%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AB%E3%81%A4%E3%81%84%E3%81%A6%E6%95%99%E3%81%88%E3%81%A6%E4%B8%8B%E3%81%95%E3%81%84%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%81%AA%E3%81%A9%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%82%92%E3%81%97%E3%81%9F%E7%90%86%E7%94%B1%E3%81%AF%E3%80%81%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E3%81%A8%E3%81%A6%E3%82%82%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%8C%E3%82%AA%E3%82%B9%E3%82%B9%E3%83%A1%E3%81%99%E3%82%8B%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%8C%E7%BE%8E%E5%91%B3%E3%81%97%E3%81%84%E3%82%82%E3%81%AE%E3%81%8B%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E3%81%A8%E3%80%81%E5%BF%85%E3%81%9A%E3%81%97%E3%82%82%E3%81%9D%E3%81%86%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%84%E3%81%8B%E3%82%89%20%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%20%E3%81%A0%E3%81%8B%E3%82%89%E3%81%93%E3%81%9D%E3%80%81%E7%A7%81%E3%82%84%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%8C%E6%9B%B8%E3%81%84%E3%81%9F%E8%AA%AC%E6%98%8E%E3%81%A0%E3%81%91%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%8F%E3%80%81%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%81%AE%E5%8A%9B%E3%82%92%E5%80%9F%E3%82%8A%E3%81%9F%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E6%84%8F%E5%9B%B3%E3%81%8C%E3%81%82%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AF%E5%B0%8F%E7%93%B6%E8%A9%B0%E6%9B%BF%E9%80%9A%E8%B2%A9%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E5%B0%8F%E7%93%B6%E3%81%AB%E8%A9%B0%E3%82%81%E6%9B%BF%E3%81%88%E3%81%9F%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E3%83%8D%E3%83%83%E3%83%88%E3%81%8B%E3%82%89%E5%B0%91%E9%87%8F%E3%81%A7%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%8230ml%E3%80%81100ml%E3%81%AE%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AB%E3%81%8C%E3%81%82%E3%82%8A%E3%80%81%E3%81%8D%E3%81%A1%E3%82%93%E3%81%A8%E6%B4%97%E6%B5%84%E3%81%97%E3%81%9F%E3%82%82%E3%81%AE%E3%82%92%E4%BD%BF%E3%81%84%20%E3%83%91%E3%83%A9%E3%83%95%E3%82%A3%E3%83%AB%E3%83%A0%E3%81%A7%E5%AF%86%E9%96%89%E3%81%97%E3%81%A6%E5%B1%8A%E3%81%91%E3%81%A6%E3%81%8F%E3%82%8C%E3%82%8B%20%E3%81%AE%E3%81%A7%E5%AE%89%E5%BF%83%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%82%B3%E3%83%B3%E3%82%BB%E3%83%97%E3%83%88%E3%81%AF%20%E3%83%8D%E3%83%83%E3%83%88%E4%B8%8A%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%83%90%E3%83%BC%20%E3%81%A7%E3%81%82%E3%82%8A%E3%80%81%E5%AE%B6%E3%81%AE%E4%B8%AD%E3%81%A7%E3%83%AA%E3%83%A9%E3%83%83%E3%82%AF%E3%82%B9%E3%81%97%E3%81%AA%E3%81%8C%E3%82%89%E6%B0%97%E3%81%AB%E3%81%AA%E3%82%8B%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E9%A3%B2%E3%82%80%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%E7%86%9F%E6%88%90%E3%82%B9%E3%82%B3%E3%83%83%E3%83%81%E3%81%AA%E3%81%A9%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%86%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AE%E3%83%90%E3%83%AA%E3%82%A8%E3%83%BC%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%B3%E3%81%8C%E8%B1%8A%E3%81%8B%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%82%88%E3%81%84%E3%81%A1%E6%AD%B3%E3%81%AB%E3%81%AA%E3%82%8A%E3%80%81%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%95%E3%82%89%E3%81%AB%E4%BD%99%E5%B8%82%E3%82%92%E6%84%9B%E3%81%99%E3%82%8B%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%80%81%E3%81%93%E3%82%8C%E3%81%8B%E3%82%89%E3%82%82%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%A8%E5%85%B1%E3%81%AB%E3%80%81%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E6%B1%BA%E6%84%8F%E3%82%92%E6%96%B0%E3%81%9F%E3%81%AB%E3%81%97%E3%81%A64%E5%B9%B4%E7%9B%AE%E3%81%AE%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E3%82%82%E9%A0%91%E5%BC%B5%E3%81%A3%E3%81%A6%E8%A1%8C%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%81%E3%82%88%E3%82%8D%E3%81%97%E3%81%8F%E3%81%8A%E9%A1%98%E3%81%84%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%20pic.twitter.com%2FYznZR2rTSD%20,BREEZE%E3%81%AE%E8%8A%9D%E5%B2%A1%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%20%28%40_b_breeze_%29%20April%2016%2C%202023
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fwhisky,1F
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E4%BD%8F%E6%89%80%EF%BC%9A%E3%80%92173
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%81%93%E3%81%A1%E3%82%89%E3%81%AF%E6%9D%B1%E4%BA%AC%E9%83%BD%E3%83%BB%E6%9D%BF%E6%A9%8B%E5%8C%BA%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E3%81%8A%E9%85%92%E3%81%AE%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E5%B8%8C%E5%B0%91%E3%81%AA%E9%AB%98%E4%BE%A1%E6%A0%BC%E5%B8%AF%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%81%AE%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%84%E3%81%8C%E5%A4%9A%E3%81%8F%E3%80%81%E3%83%AC%E3%82%A2%E3%81%AA%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%92%E8%A9%A6%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%BF%E3%81%9F%E3%81%84%E6%96%B9%E3%81%AB%E3%81%B4%E3%81%A3%E3%81%9F%E3%82%8A%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fbar,%E3%82%B8%E3%83%BB%E3%82%A2%E3%83%88%E3%83%AA%E3%82%A6%E3%83%A01F
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=Whisky%20Shop%20Sip%E3%81%AF%E5%A4%A7%E9%98%AA%E5%BA%9C%E3%81%AA%E3%82%93%E3%81%B0%E3%81%AE%E4%BB%98%E8%BF%91%E3%81%AB%E3%81%82%E3%82%8B%E5%BA%97%E8%88%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%E3%83%90%E3%83%BC%E3%81%A8%E4%BD%B5%E8%A8%AD%E3%81%95%E3%82%8C%E3%81%9F%E3%82%B7%E3%83%A7%E3%83%83%E3%83%97%E3%81%A7%E3%80%81%E5%90%88%E8%A8%88%20300%E7%A8%AE%E9%A1%9E%E4%BB%A5%E4%B8%8A%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%20%E3%82%92%E5%8F%96%E3%82%8A%E6%89%B1%E3%81%A3%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E4%BD%8F%E6%89%80%EF%BC%9A%E3%80%92542
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=,Whisky_Shop_Sip%28%40whisky_shop_sip%29%E3%81%8C%E3%82%B7%E3%82%A7%E3%82%A2%E3%81%97%E3%81%9F%E6%8A%95%E7%A8%BF
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fnemoto
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https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fnemoto
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E5%85%AC%E5%BC%8F%E3%82%B5%E3%82%A4%E3%83%88%EF%BC%9Ahttps%3A%2F%2Fmotomachi
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https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%B9%E3%82%BF%E3%82%B8%E3%82%AA%E3%81%A7%E3%81%AF%20%E3%82%B5%E3%83%96%E3%82%B9%E3%82%AF%E5%BD%A2%E5%BC%8F%20%E3%81%A7%E8%89%B2%E3%80%85%E3%81%AA%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E6%8C%91%E6%88%A6%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82%E5%85%A5%E4%BC%9A%E3%81%99%E3%82%8C%E3%81%B0%E3%80%81%E6%AF%8E%E6%9C%88%E3%83%86%E3%83%BC%E3%83%9E%E3%81%AB%E6%B2%BF%E3%81%A3%E3%81%9F%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AE%E3%83%9F%E3%83%8B%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AB%E3%82%92%E5%B1%8A%E3%81%91%E3%81%A6%E3%82%82%E3%82%89%E3%81%86%E3%81%93%E3%81%A8%E3%81%8C%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%2A%20%E3%83%BB%E4%BD%8F%E6%89%80%EF%BC%9A%E3%80%92542
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=%E4%BE%BF%E5%88%A9%E3%81%AA%E3%81%AE%E3%81%A7%E3%80%81%E3%81%9C%E3%81%B2%E6%B4%BB%E7%94%A8%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%BF%E3%81%BE%E3%81%97%E3%82%87%E3%81%86%E3%80%82
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/#:~:text=
https://linxas.shop/pedia/salebyvolume/
https://hitokutiwhisky.com/#:~:text=%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1500%E5%86%86%E4%BB%A5%E4%B8%8B%E3%81%AE%E6%8E%98%E3%82%8A%E5%87%BA%E3%81%97%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC
https://hitokutiwhisky.com/
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%82%84SNS%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%81%97%E3%81%9F%E3%82%8A%E3%81%97%E3%81%BE%E3%81%97%E3%81%9F%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E2%80%95%E2%80%95%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%82%84SNS%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%81%97%E3%81%9F%E6%96%B9%E3%81%AF%E3%80%81%E5%85%A8%E5%93%A1%E3%81%8C%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%84%E3%80%81%E3%81%A8%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%81%A7%E3%81%8D%E3%82%8B%E3%80%8C%E6%9C%89%E6%96%99%E3%81%AE%E8%A9%A6%E9%A3%B2%E5%B1%8B%E3%81%95%E3%82%93%E3%80%8D%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E3%82%B3%E3%83%B3%E3%82%BB%E3%83%97%E3%83%88%20%E3%81%A7%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%82%92%E9%81%8B%E5%96%B6%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%84%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E2%80%95%E2%80%95%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AB%E3%81%A4%E3%81%84%E3%81%A6%E6%95%99%E3%81%88%E3%81%A6%E4%B8%8B%E3%81%95%E3%81%84%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%81%AA%E3%81%A9%E3%81%A7%E5%8B%9F%E9%9B%86%E3%82%92%E3%81%97%E3%81%9F%E7%90%86%E7%94%B1%E3%81%AF%E3%80%81%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E3%81%A8%E3%81%A6%E3%82%82%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%8C%E3%82%AA%E3%82%B9%E3%82%B9%E3%83%A1%E3%81%99%E3%82%8B%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%8C%E7%BE%8E%E5%91%B3%E3%81%97%E3%81%84%E3%82%82%E3%81%AE%E3%81%8B%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E3%81%A8%E3%80%81%E5%BF%85%E3%81%9A%E3%81%97%E3%82%82%E3%81%9D%E3%81%86%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%84%E3%81%8B%E3%82%89%20%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82%20%E3%81%A0%E3%81%8B%E3%82%89%E3%81%93%E3%81%9D%E3%80%81%E7%A7%81%E3%82%84%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%81%AB%E8%A9%B3%E3%81%97%E3%81%84%E4%BA%BA%E3%81%8C%E6%9B%B8%E3%81%84%E3%81%9F%E8%AA%AC%E6%98%8E%E3%81%A0%E3%81%91%E3%81%A7%E3%81%AF%E3%81%AA%E3%81%8F%E3%80%81%E3%82%AF%E3%83%A9%E3%82%A6%E3%83%89%E3%83%AF%E3%83%BC%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%81%AE%E5%8A%9B%E3%82%92%E5%80%9F%E3%82%8A%E3%81%9F%E3%81%A8%E3%81%84%E3%81%86%E6%84%8F%E5%9B%B3%E3%81%8C%E3%81%82%E3%82%8A%E3%81%BE%E3%81%99%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816#:~:text=%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AE%20%E6%BB%9D%E9%A7%BF%E4%BB%8B%E5%BA%97%E9%95%B7%EF%BC%88%E4%BB%A5%E4%B8%8B%E3%80%81%E6%BB%9D%E6%B0%8F%EF%BC%89%EF%BC%9A%E3%80%8C%E3%81%B2%E3%81%A8%E3%81%8F%E3%81%A1%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%80%8D%E3%81%AF%E3%80%81%E4%B8%80%E8%88%AC%E7%9A%84%E3%81%AB700ml%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%AF1L%E3%81%A7%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%97%E3%81%A6%E3%81%84%E3%82%8B%E3%83%95%E3%83%AB%E3%83%9C%E3%83%88%E3%83%AB%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%82%9230ml%E3%81%BE%E3%81%9F%E3%81%AF1%2000ml%E3%81%AE%E5%B0%8F%E7%93%B6%E3%81%AB%E7%A7%BB%E3%81%97%E6%9B%BF%E3%81%88%E3%81%A6%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%99%E3%82%8B%E9%80%9A%E8%B2%A9%E5%BA%97%E3%81%A7%E3%81%99%E3%80%82
https://netshop.impress.co.jp/node/8816
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl#:~:text=match%20at%20L623%20%E4%BA%BA%E6%B0%97%E3%82%B7%E3%83%B3%E3%82%B0%E3%83%AB%E3%83%A2%E3%83%AB%E3%83%88%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E7%AC%AC4%E5%BC%BE%2050ml%C3%976%E6%9C%AC,WHISKY%20FLIGHT%20%E9%8A%80%E5%BA%A7777%20%E8%99%8ES%20%E3%80%96%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A2%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E5%90%8C%E6%99%82%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%A750ml1%E6%9C%AC%E3%83%97%E3%83%AC%E3%82%BC%E3%83%B3%E3%83%88%E3%80%97
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl#:~:text=match%20at%20L674%20%E3%82%A2%E3%83%BC%E3%83%89%E3%83%99%E3%83%83%E3%82%B0%20%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88,%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%83%95%E3%83%A9%E3%82%A4%E3%83%88%20WHISKY%20FLIGHT%20%E9%8A%80%E5%BA%A7777%20%E8%99%8ES%E3%80%96%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A2%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E5%90%8C%E6%99%82%E8%B3%BC%E5%85%A5%E3%81%A750ml1%E6%9C%AC%E3%83%97%E3%83%AC%E3%82%BC%E3%83%B3%E3%83%88%E3%80%97
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl
https://www.likaman-online.com/c/westernliquor/whisky/whisky-flight?srsltid=AfmBOorwbiQ7CTyfGsKLquk1_mfbaVTKiDG04WPkRtFTo3uvPWM9HYTl


ウイスキーライフ公式 (@whiskylife_rkt) / X
https://x.com/whiskylife_rkt

リカーマウンテン - ＼本日21日最終日／ 15時～ウイスキーフライト ...
https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348

saketry - 〖SINCE1971〗特別なお酒を世界から！試して購入
https://www.saketry.com/

お酒の小瓶販売を始めた理由と目的｜こみや酒店
https://note.com/komiyasaketen/n/nbb81c30b5bf5

こみや酒店 on X: "井川蒸溜所 Fauna 2025 『小瓶100mlのみ ...
https://x.com/komiyasaketen/status/1925857149592174881

【こみや酒店】 埼玉県川口市小谷場512−3 JR京浜東北線・武蔵野 ...
https://www.instagram.com/p/Co9XUkAyZcw/

ザ・ウイスキー・スタジオ - The Whisky Studio
https://whiskystudio.co.jp/

原価BARチョイスのお酒を量り売りで小瓶販売する「リカラブ」の提供
を開始 | 株式会社ハイテンションのプレスリリース
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000010.000014195.html

B.BREEZE ビーブリーズ│洋酒・ウイスキー量り売り通販
https://www.bbreeze.jp/

海底で眠らせたウイスキー「Tourbillon」の正式販売開始 | 株式会社トゥールビヨンのプレスリリース
https://prtimes.jp/main/html/rd/p/000000002.000026332.html
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https://x.com/whiskylife_rkt#:~:text=%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E3%83%A9%E3%82%A4%E3%83%95%E5%85%AC%E5%BC%8F%20,%EF%BC%BC%E9%87%91%E6%9B%9C%E6%81%92%E4%BE%8B%EF%BC%81%EF%BC%8F%20%E5%BD%93%E5%BA%97%E4%BA%BA%E6%B0%97%E4%BC%81%E7%94%BB%E3%81%AE%E3%82%A6%E3%82%A4%E3%82%B9%E3%82%AD%E3%83%BC%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E4%BB%8A%E9%80%B1%E3%81%AF%E5%B1%B1%E5%B4%8E%2F%E7%99%BD%E5%B7%9E%2F%E9%9F%BF%E3%81%AE2025%E5%85%A5%E3%82%8A%E3%81%AE%E7%88%B6%E3%81%AE%E6%97%A5%E9%99%90%E5%AE%9A%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%E3%81%8C%E4%BA%88%E7%B4%84%E8%B2%A9%E5%A3%B2%E3%81%A7%E7%99%BB%E5%A0%B4%E2%80%BC%EF%B8%8F
https://x.com/whiskylife_rkt
https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348#:~:text=%E3%83%AA%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%83%9E%E3%82%A6%E3%83%B3%E3%83%86%E3%83%B3%20,%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E9%A3%B2%E3%81%BF%E6%AF%94%E3%81%B9%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%2050ml%C3%9712%E6%9C%AC%20%E9%99%90%E5%AE%9A%E6%95%B013%E5%80%8B
https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348#:~:text=%E3%83%AA%E3%82%AB%E3%83%BC%E3%83%9E%E3%82%A6%E3%83%B3%E3%83%86%E3%83%B3%20,%E9%87%8F%E3%82%8A%E5%A3%B2%E3%82%8A%20%E9%A3%B2%E3%81%BF%E6%AF%94%E3%81%B9%E3%82%BB%E3%83%83%E3%83%88%2050ml%C3%9712%E6%9C%AC%20%E9%99%90%E5%AE%9A%E6%95%B013%E5%80%8B
https://www.facebook.com/story.php?story_fbid=973858878188154&id=100066921526348
https://www.saketry.com/#:~:text=Image%3A%20facebook%20%20202Image%3A%20twitter
https://www.saketry.com/
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