
「サカナAIを10万社に、住友商事が支援」深掘り分析
レポート

エグゼクティブサマリー

2026年9月9日の日本経済新聞は、住友商事と傘下のSCSKがSakana AIと業務提携し、住商グループの約10
万社の顧客網を使って、大企業から中小企業まで国産生成AIの導入を支援すると報じた。現時点で最も重要
な事実確認は、見出しの「サカナAIを10万社に」が「10万社への導入契約・導入目標」を意味すると確認で
きないことである。住友商事は提携以前の2026年7月時点で、自社グループの強みを「約900社の連結事業会
社と10万社の顧客基盤」と公式に説明している。したがって10万社は、現状では販売可能な顧客母集団
（addressable customer base）と読むのが妥当である。

また、本件は「サカナ」という社名から水産DX案件のようにも見えるが、Sakana AIは水産業専門のAI企業
ではない。主力は、日本語特化LLM「Sakana Namazu」、複数AIを自律的に使い分ける「Sakana Fugu」、
長時間自律調査の「Sakana Marlin」などで、金融・防衛・情報分析・企業業務を主要な実装領域としてい
る。したがって水産・食品サプライチェーンへの影響は、漁獲予測そのものよりも、調達・営業・市場分
析・文書処理・顧客対応・システム開発の効率化から始まると考えるべきである。

本提携の戦略的重要性は、「高性能AIを作れるSakana AI」と「企業システムへ実装できるSCSK」と「顧
客・産業接点を持つ住友商事」の垂直統合にある。日本企業では生成AI導入率そのものは2025年度に44.0%
へ上昇した一方、業務フローへの本格組み込みは限定的であり、IPA調査でも「導入」から「業務実装」の
ギャップが残る。この最後の1マイルをSCSKが埋められるかが成否を決める。

本稿の2030年度シナリオでは、10万社のうち5%・15%・30%が有償導入すると仮定した場合、Sakana AI利
用料とSCSKの導入・運用サービスを合わせた年換算の事業機会を、それぞれ約40億円・300億円・1,200億
円と試算する。これは公式目標ではなく本稿独自のボトムアップ推計である。国内生成AI支出はIDCによれば
2025年約4,745億円から2029年約3兆2,739億円へ拡大する見通しであり、需要環境そのものは十分大きい。

総合評価：インパクト「大」、ただし成功条件付き。 本件の本質は「国産LLM一社の販売拡大」ではなく、
住友商事がSCSKを核に推進するデジタル・AI戦略「DAIS」の販売網へSakana AIを組み込み、日本企業向け
AI実装プラットフォームを形成する試みとみるのが適切である。

事実確認と時系列

事実確認タイムライン

時期 確認できた事実 本件への意味

2023年7
月

Sakana AI設立。David Ha CEO、伊藤錬会
長、Llion Jones CTOらが創業

東京を拠点とするフロンティアAI研究企業
として出発 

2025年3
月

事業開発組織を本格立ち上げ 「研究中心」から企業実装へ転換 
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時期 確認できた事実 本件への意味

2025年5
月

MUFGと複数年の包括提携 国内大企業向けApplied AIの実績形成 

2025年
11月

Series Bで約320億円を調達、ポストマネー評
価額約4,320億円と発表

大規模研究・事業化に必要な資金基盤を
確保。確認した投資家一覧に住友商事は
含まれていない

2026年3
月

Sakana Chat公開、Namazu系モデルを提供 一般・法人向け製品化が加速 

2026年4
～6月

Fugu、Marlinなどを相次ぎ商用化
LLM単体からエージェント／業務アプリへ
拡張 

2026年4
月

SMBC向け提案書自動生成を実務適用
1～2週間の提案書作成を数十分～数時間
へ短縮する見通しを公表 

2026年7
月15日

住友商事がDAISを説明。「約900社の連結事
業会社」「10万社の顧客基盤」とSCSKの能力
を組み合わせる方針

10万社という数字は本提携以前から住商
が示していた顧客基盤

2026年9
月9日

日経が住友商事・SCSK・Sakana AIの業務提
携を報道

10万社の顧客網を活用し、大企業～中小
企業への国産AI導入を支援すると報道 

ここは報道の読み方に注意が必要である。日経の概要では「住商と子会社SCSKがサカナAIと業務提携」「10
万社の顧客網を生かす」とされているが、10万社すべてへの採用を約束したとの記述は確認できない。

さらに2026年9月9日の調査時点で、住友商事、SCSK、Sakana AI各社の公開サイトを検索した範囲では、当
該提携の条件を詳細に示す独立した共同プレスリリースは確認できなかった。したがって、資本出資額、独
占性、契約期間、売上分配、最低販売数量、10万社の導入期限はすべて未指定である。一方、住友商事の
「10万社の顧客基盤」自体は公式資料で裏付けられる。

Sakana AIの事業・技術と導入実務

Sakana AIの特徴は、「巨大な一枚岩のモデルだけで勝負する」のではなく、日本向け事後学習、複数モデル
の協調、推論時の探索、自律エージェントを組み合わせている点にある。会社自身もThe AI Scientist、
Multi-Agent Orchestration Foundation Models、Namazu、Darwin Gödel Machineなどを中核技術として掲
げる。

製品・機能比較

製品 主用途・技術 導入要件 公開価格
実務上の位
置付け

Sakana
Namazu

日本語・日本企業文
脈向けLLM。Kimi
K2.6をベースに独自
追加学習。Web検
索・コード実行対応

OpenAI互換API。
APIキーと
base_url 変更で既

存コードから利用可
能

入力$0.95/100万
token、出力$4/100万
token。月額固定費な
し

最も大量展
開しやすい
基盤API 
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製品 主用途・技術 導入要件 公開価格
実務上の位
置付け

Sakana
Fugu

複数のフロンティア
モデル／エージェン
トを自律選択・協調
させるオーケスト
レーター

単一APIとして利用
可能

Fugu Ultraは入力$5、
出力$30/100万token。
月額$20/$100/$200プ
ラン等

高難度推
論、コー
ド、複雑な
多段タスク
向け 

Sakana
Marlin

AB-MCTS等を使う自
律型長時間リサー
チ。最大約8時間推論
し、レポート・スラ
イドを生成

Web型B2Bサービ
ス。公開情報が豊富
な調査向け

従量課金＋Pro/Team/
Enterprise。
Enterpriseは個別見積
もり

経営企画、
競合・市
場・規制調
査向け 

Sakana
Chat /
Translate

Namazu/FuguをUIか
ら利用。チャット、
翻訳・校正等

ブラウザ中心
現行公開版は無料サー
ビスを含む

AI利用の入
口・認知拡
大 

Applied AI
顧客固有業務にAI
エージェントを実装

業務データ、既存シ
ステム接続、評価・
セキュリティ設計が
必要

未指定／案件別

今回SCSK
との協業で
最も拡張余
地が大きい
領域 

導入のしやすさではNamazuが注目される。OpenAI SDK互換で、APIエンドポイントとモデル名を変更する
形で移行できるため、既にOpenAI系APIを利用する企業にとって技術的なスイッチングコストを抑えられ
る。一方、デフォルトでは入力データがモデル改善に利用される場合があり、設定でオプトアウト可能。法
人向けにはリージョン指定やゼロデータ保持などを相談可能としているため、企業導入では契約時にデータ
保持・学習利用・所在地を明示的に固定することが必須である。

またNamazuは現時点でEU/EEA、英国、スイスでは提供しておらず、GDPR等への対応中としている。グロー
バル企業が住商経由で採用する場合、国内業務と欧州業務を同一構成で運用できない可能性がある。

実績面では、SMBCでホールセール提案書生成が実務適用に入り、MUFGでは融資業務を支援する「AI融資エ
キスパート」が実案件検証に進んでいる。大和証券グループとの総資産コンサルティング高度化も公表済み
で、Sakana AIは既に「実験的LLMベンダー」から企業固有ワークフローを作るApplied AI企業へ移行してい
る。

住友商事の支援内容と戦略的意図

本件を理解する鍵は、住友商事の「DAIS（Digital & AI Strategy）」である。住友商事は2025年にSCSKを完
全子会社化し、2026年4月にデジタル・AIグループを発足。SCSKのSI、ネットワーク、BPOなどの実装能力
と、住商の事業・顧客接点を組み合わせる方針を明確にしている。住商はAIのアプリケーション層、とくにAI
サービス／AIエージェントを重点領域としており、短期は企業の生産性向上、中長期はサプライチェーン最適
化やインフラ保守などへの展開を想定する。

本提携の構造は、概念的には次のようになる。

                 ┌─ 約900社の住商グループ事業会社
住友商事 ────────┤
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  │              └─ 約10万社の外部顧客基盤
  │ 産業知識・販路・実証現場
  ▼
SCSK ───────────── Sakana AI
SI / API連携 / 運用          Namazu / Fugu / Marlin
セキュリティ / ERP接続       AI研究 / Agent / 日本語モデル
  │                            │
  └──────── 業務AIパッケージ ──┘
                  ↓
       大企業 → 中堅 → 中小企業

この組み合わせの最大の意味は、Sakana AIが一社で10万社へ直接販売・サポートする必要がなくなる点にあ
る。住友商事自身が掲げる協業モデルには、住商の事業現場を「最初の顧客」として新技術を実証し、成功
モデルを外販する考え方が含まれている。

支援内容を事実と推論に分けると、販売チャネル＝10万社の顧客基盤、実装能力＝SCSK、住商グループ内の
実証フィールド＝公式戦略と整合する。一方、今回の提携に伴う住友商事からSakana AIへの新規資本出資は
未指定であり、収益分配、独占販売権、販売ノルマも未指定である。Sakana AIには既にMUFG、Google、
Salesforce Ventures、Citiなどとの資本・戦略関係があるため、本提携を単純な「住商系列化」と見るのは適
切ではない。

戦略的には三者の利害がきれいに一致する。Sakana AIは「研究能力」から「大量販売・導入・保守」へのス
ケール問題を解決でき、SCSKは生成AI時代に従来型SIを高付加価値AIサービスへ移行でき、住友商事は自社
の900社規模の事業群と10万社の取引網をAI時代の競争資産へ変換できる。これは資料から導く本稿の戦略的
推論である。

市場影響とシナリオ分析

国内企業のAI需要は既にPoCだけの段階を越えつつある。IPA「DX動向2026」では生成AIを「導入している」
企業が2024年度22.6%から2025年度44.0%へ上昇した。一方、企業全体のサービス・業務フローに十分組み
込まれている比率はまだ低く、用途も要約、翻訳、資料作成、検索・分析が中心で、物流・生産計画等への
利用は限定的である。ここにSCSKのシステム統合能力が必要となる。

IDCは国内生成AI市場を2025年約4,745億円、2029年約3兆2,739億円と予測しており、年平均約62%の高成長
を見込む。したがって、本提携の課題は市場需要の有無よりも、その支出をどれだけ実運用案件として捕捉
できるかである。

影響シナリオ別の主要指標

以下は2030年度時点の本稿独自推計で、公式予想ではない。母数は住商が公表する「約10万社の顧客基盤」
とし、年間契約価値にはSakanaのAI利用料に加え、SCSKの導入・運用・連携サービスを含むと仮定した。

指標 悲観 現実 楽観

10万社中の有償
導入率

5% 15% 30%

導入企業数 5,000社 15,000社 30,000社
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指標 悲観 現実 楽観

平均年換算契約
額の仮定

80万円 200万円 400万円

年間事業機会 約40億円 約300億円 約1,200億円

2029年国内生成
AI市場比の参考
値

約0.1% 約0.9% 約3.7%

生産性効果
個人ツール
中心、限定

文書・調査・開発業務を
中心に顕在化

SCM・営業・顧客対応まで業務再設計

雇用影響 ほぼ中立
定型事務・初級分析の採
用抑制、AI運用職へ再配

置

ホワイトカラー職務を大幅再設計。た
だし需要拡大で総雇用は必ずしも減少

しない

主な失敗要因
PoC止ま

り、価格競
争

データ統合・ガバナンス
不足

成功企業と未導入企業の生産性格差

「10万社」は日本の中小企業約336万社に対しても約3%に相当する規模であるため、一企業グループの販売
網としては非常に大きい。ただし、顧客網に入っていることとAI購入意思があることは全く別である。

産業別の短期・中長期インパクト

水産業では短期的に、輸出入文書、外国語コミュニケーション、補助金・規制調査、営業資料、市況情報整
理などのホワイトカラー業務が対象になる。一方、魚群・資源量予測、養殖制御、画像による魚体計測、漁
船最適航路といった水産固有AIはSakana AIの公開製品の中心ではなく、IoT、画像認識、時系列予測、最適
化モデルとの組み合わせが必要である。したがって「Sakana AIだから水産業を最も変える」という因果関係
はない。公開されているApplied事例も金融・公共・防衛などが中心である。

流通・小売・外食では、商品情報生成、店舗問い合わせ、マニュアル検索、販促、商圏・競合分析が短期用
途になる。中期にはPOS、在庫、天候、販促データをSCSKがつなぎ、AIエージェントが発注・価格・販促案
を提示する可能性がある。ただしIPA調査では、生成AIの流通部門への浸透は情報システム部門などより低
く、現場実装にはまだ大きな余地がある。

物流では、メール・帳票・配車問い合わせ・事故報告・通関書類など非構造情報処理は早く自動化しやす
い。一方、ルート最適化や倉庫配置はLLMだけでなく従来型OR（数理最適化）を組み合わせる必要がある。
Sakana AIは既に難しい最適化問題をAIエージェントで扱うALE-Agent等を研究しており、長期的にはLLM＋
最適化技術の接続が差別化領域になり得る。

ITサービスへの影響が最も直接的である。IDCは2026年調査で、ソフトウェア開発においてAI主体のコード生
成が現状約11%から3年後に35%超へ拡大すると報告している。SCSK自身の開発工程がAI化されれば、人月
型SIは圧力を受ける一方、AIエージェント設計、データ整備、評価、ガバナンス、監視を含むマネージドサー
ビスへ売上構成を移行できる。

時間軸でみると、短期（2026～27年）は「AIを使える企業を増やす」段階、中期（2028～30年）は既存
ERP・CRM・SCMへエージェントを埋め込む段階、長期（2031～35年）は業務そのものをAI前提に再設計す
る段階になる可能性が高い。これは市場動向と両社戦略を基にした本稿のシナリオであり、公式ロードマッ
プではない。

22

23

24

7

25

26

5

https://www.chusho.meti.go.jp/koukai/chousa/chu_kigyocnt/2023/231213chukigyocnt.html?utm_source=chatgpt.com
https://sakana.ai/applied-careers/?utm_source=chatgpt.com
https://www.ipa.go.jp/digital/chousa/dx-trend/rcu1hd0000017uk8-att/dx-trend-2026.pdf
https://sakana.ai/blog/?utm_source=chatgpt.com
https://www.idc.com/jp/resource-center/press-releases/?utm_source=chatgpt.com
https://www.sumitomocorp.com/ja/jp/enrich/contents/0132


競合・規制・社会的影響と成功条件

競争は非常に厳しい。最大の競合は単独の「国産LLM企業」ではなく、Microsoft、Googleなどが既存のオ
フィス／クラウド環境にAIを標準搭載していくことである。GoogleはWorkspaceにGeminiを統合し、エー
ジェントを業務アプリ横断で利用可能としているため、中小企業にとって「既に契約しているソフトのAIを使
う」方が導入摩擦は小さい。

国内ではNTTの「tsuzumi 2」など、プライベートクラウド・オンプレミスで運用可能な国産AIも有力な代替
となる。NTTドコモビジネスは2026年8月に、業務データやプロンプトを外部AIへ送信しない専用環境型AI
エージェントを提供開始している。機密性を最優先する顧客では、これはSakanaのクラウドAPIに対する強
い競争軸となる。

したがってSakana AIの競争優位は「国産だから」だけでは弱い。日本語・日本業務への最適化、Fuguによ
るマルチモデル化、Marlinの長時間推論、SCSKによるシステム統合、住商の業界データ／顧客接点をセット
にして初めて持続的な差別化になる。Namazu自身もKimi K2.6という公開モデルをベースとしており、「純
粋に国内だけで完結した基盤モデル」という単純な位置付けではない。

規制面では、日本では2026年4月更新の「AI事業者ガイドライン第1.2版」が安全・透明性・ガバナンスの実
務基準となり、経産省の「AIの利用・開発に関する契約チェックリスト」は、データ利用や出力、知財等の
リスク配分を契約時に整理することを求めている。個人情報保護委員会も、生成AIへの個人情報入力につい
て注意喚起を出している。

特に顧客企業が確認すべきなのは、入力データの学習利用、保存期間、データ所在、委託・再委託先、基盤
モデルの変更、知財、誤回答時の責任、監査ログ、人間による承認である。Fuguは複数モデルを利用する構
造のため、性能上は利点がある半面、金融・公共・重要インフラでは「どのモデル・事業者にどのデータが
渡るか」を契約上統制することが重要になる。Fuguは一部モデル／プロバイダーを除外できる仕組みも公開
している。

社会面では、最も起こりやすいのは大量解雇よりも仕事の中身と採用構成の変化である。SMBC事例のように
1～2週間の資料作成が数十分～数時間へ短縮されれば、初級リサーチ、資料整理、定型コーディングなどの
「経験を積むための仕事」が減る可能性がある。その一方、顧客判断、現場知識、AI評価、データ管理、例
外処理の重要性は増す。

漁業コミュニティや中小地域企業にとっては、AIが専門人材不足を補完できればプラスだが、データ化されて
いない暗黙知をAIが利用できず、大企業だけが恩恵を得る「AI格差」もあり得る。IPAでも小規模企業ほどAI
導入が遅れる傾向が確認されており、今回の10万社構想が真に重要なのは、SCSKが高価な個別SIを売るだけ
でなく、中小企業が購入可能な標準パッケージに落とせるかどうかである。

推奨アクションと参考資料

実務上の推奨アクション

住友商事は、10万社を販売件数のKPIにせず、「本番稼働社数」「継続率」「顧客1社当たり削減時間／増
収」「AIを組み込んだ業務数」で成果を管理すべきである。約900社の連結事業会社を実証フィールドとし
て、食品、物流、製造、都市、ヘルスケア等で再利用可能な業務テンプレートを作り、外販するのがDAIS戦
略との整合性が高い。

Sakana AIは、研究性能より企業運用面を強化する必要がある。ゼロデータ保持、国内リージョン、監査ロ
グ、ID管理、モデル変更管理、SLA、オンプレミス／専用環境の選択肢を整備し、SCSKが再販しやすい標準
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https://www.sumitomocorp.com/ja/jp/enrich/contents/0132


SKUにすることが重要である。現行Namazuではリージョン指定やゼロデータ保持は法人向け相談事項であ
り、オンプレミス提供条件は未指定である。

政府は「国産AI購入」を目的化するより、AI事業者ガイドライン、評価ベンチマーク、公共調達、データ標
準、セキュリティ評価を整備し、国産・海外を問わず相互運用性を保つべきである。AI基本計画や2026年版
ガイドラインは安全な利活用を重視しており、これを中小企業でも実装できるテンプレートに変えることが
望ましい。

顧客企業は「全社Chat導入」から始めず、①時間が測れる反復業務、②誤りを人間が検証できる業務、③十
分なデジタルデータがある業務を選ぶべきである。候補は営業提案、社内検索、規制・市場調査、問い合わ
せ、開発支援などであり、3～6か月で「1件当たり時間・エラー率・売上／処理件数」を既存方式と比較す
る。SMBCの事例は、このように特定ワークフローを狙った導入の有効性を示す。

結論として、本提携の最大の価値は「Sakana AIを10万社が使う」ことではない。AI技術、SI能力、総合商社
の産業ネットワークを組み合わせ、日本企業がPoCから本番AIへ移るための“流通・実装インフラ”を作れる
かにある。現実シナリオの15%程度でも1.5万社に届けば、Sakana AIにとっては大規模な企業顧客接点とな
り、SCSKにとってはSI事業のAI化、住友商事にとってはDAISを事業成果へ変える重要な突破口となる。一
方、価格だけで競えば海外プラットフォームに、機密性だけで競えば国内オンプレミス勢に優位を取られる
ため、成功条件は「業界特化×日本語×システム実装×運用ガバナンス」のパッケージ化である。

主要参考資料・URL

日本経済新聞「サカナAIを10万社に、住友商事が支援　中小にも導入で国産の普及期へ」（2026年9月9日）
https://www.nikkei.com/article/DGXZQOUC077OF0X00C26A9000000/

記事概要は検索可能な日経公式SNSおよび記事インデックスでも確認。

住友商事「鍵を握るのは、SCSKとの協業。住商グループのデジタル・AI戦略『DAIS』、その全貌」（2026
年7月15日）
https://www.sumitomocorp.com/ja/jp/enrich/contents/0132

10万社の顧客基盤、約900社の連結事業会社、SCSKとのAI戦略を確認できる本件の重要一次資料。

Sakana AI 会社情報
https://sakana.ai/company-info/

創業者、研究・事業領域、企業・公共部門へのApplied AI展開。

Sakana Namazu 公式ページ
https://sakana.ai/namazu/

モデル構成、OpenAI互換API、料金、データ利用、地域制限など。

Sakana Fugu 公式ページ
https://sakana.ai/fugu/

マルチエージェント・オーケストレーションと料金体系。

Sakana Marlin 公式ページ／商用化発表
https://sakana.ai/marlin/
https://sakana.ai/marlin-release/

長時間自律推論、AB-MCTS、料金・対象用途等。
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Sakana AI「SMBCグループと提案書自動生成アプリケーションを開発」（2026年4月30日）
https://sakana.ai/smbc-proposal-ai/

企業導入による定量的な時間短縮が示された代表事例。

Sakana AI「MUFGとSakana AIのAI融資エキスパート、実案件での検証フェーズへ」（2026年3月6日）
https://sakana.ai/mufg-ai-lending/

IPA「DX動向2026」
https://www.ipa.go.jp/digital/chousa/dx-trend/

国内企業の生成AI導入率、部門別活用状況、本番実装の遅れを把握する基礎資料。

IDC Japan 国内生成AI市場関連資料
https://www.idc.com/jp/resource-center/blogs/

2025年約4,745億円→2029年約3兆2,739億円という国内生成AI市場予測。

経済産業省・総務省「AI事業者ガイドライン 第1.2版」（2026年4月更新）
https://www.meti.go.jp/shingikai/mono_info_service/ai_shakai_jisso/20260331_report.html

経済産業省「AIの利用・開発に関する契約チェックリスト」
https://www.meti.go.jp/press/2024/02/20250218003/20250218003.html

個人情報保護委員会「生成AIサービスの利用に関する注意喚起等について」
https://www.ppc.go.jp/news/careful_information/230602_AI_utilize_alert/

NTTドコモビジネス「クローズドAIエージェント」（2026年8月17日）
https://www.ntt.com/about-us/press-releases/news/article/2026/0817.html

国内競合・ソブリンAI／オンプレミス型の比較対象。

調査上の未指定事項： 本提携に伴う住友商事からSakana AIへの新規出資額、持分、独占販売権、契約期間、
販売ノルマ、収益分配、10万社に対する具体的な導入期限・契約目標、Sakana AI製品のSCSK経由価格、専
用環境／オンプレミス提供条件、および水産業向け専用製品の有無は、2026年9月9日時点で確認した公開情
報では未指定である。したがって「10万社」は現段階では導入社数目標ではなく、住友商事グループがアク
セス可能な顧客基盤を示す数字として扱うのが最も堅実である。

『サカナAIを10万社に、住友商事が支援 中小にも導入で国産の ...
https://b.hatena.ne.jp/entry/s/www.nikkei.com/article/DGXZQOUC077OF0X00C26A9000000/?utm_source=chatgpt.com

Corporate Info
https://sakana.ai/company-info/?utm_source=chatgpt.com

ipa.go.jp
https://www.ipa.go.jp/digital/chousa/dx-trend/rcu1hd0000017uk8-att/dx-trend-2026.pdf

Japan - Blogs
https://www.idc.com/jp/resource-center/blogs/?utm_source=chatgpt.com

鍵を握るのは、SCSKとの協業。住商グループのデジタル・AI戦略「DAIS」、その全貌 | 住友商事
https://www.sumitomocorp.com/ja/jp/enrich/contents/0132

Sakana AI Blog
https://sakana.ai/blog/?utm_source=chatgpt.com
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SMBCグループと共同で複数AIエージェントを活用する「提案書 ...
https://sakana.ai/smbc-proposal-ai/?utm_source=chatgpt.com

Sakana Namazu — 日本の感性で、考え、動くLLM
https://sakana.ai/namazu/

Sakana Fugu — Multi-Agent System as a Model
https://sakana.ai/fugu/?utm_source=chatgpt.com

Sakana Marlin — Your Virtual CSO
https://sakana.ai/marlin/

An Interview with Sakana AI's Head of Product Development
https://sakana.ai/product-development-interview/?utm_source=chatgpt.com

Applied Team Careers
https://sakana.ai/applied-careers/?utm_source=chatgpt.com

中小企業・小規模事業者の数(2021年6月時点)の集計結果を ...
https://www.chusho.meti.go.jp/koukai/chousa/chu_kigyocnt/2023/231213chukigyocnt.html?utm_source=chatgpt.com

Japan - プレスリリース
https://www.idc.com/jp/resource-center/press-releases/?utm_source=chatgpt.com

ビジネス向け AI ツール
https://workspace.google.com/intl/ja/solutions/ai/?utm_source=chatgpt.com

専用環境で利用できる「クローズドAIエージェント」の提供を開始
https://www.ntt.com/about-us/press-releases/news/article/2026/0817.html?utm_source=chatgpt.com

AI事業者ガイドライン
https://www.meti.go.jp/shingikai/mono_info_service/ai_shakai_jisso/20260331_report.html?utm_source=chatgpt.com

MUFGとSakana AIの「AI融資エキスパート」、実案件での検証 ...
https://sakana.ai/mufg-ai-lending/?utm_source=chatgpt.com

「AIの利用・開発に関する契約チェックリスト」を取りまとめました
https://www.meti.go.jp/press/2024/02/20250218003/20250218003.html?utm_source=chatgpt.com

生成AIサービスの利用に関する注意喚起等について
https://www.ppc.go.jp/news/careful_information/230602_AI_utilize_alert/?utm_source=chatgpt.com
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